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RECURSOS CLAVE

Con los recursos claves
desctibimos los activos
mas importantes para
guc S Smesdcloweide
negocio funcione.

Socios Actividades
clave clave

de Valor

Estructura de costes

Propuesta

Relaciones
con clientes

Segmentos
de cliente

Canales

Fuentes de ingresos



RECURSOS HUMANOS

Disponemos de un equipo profesional de asesores
con formacion especializada en la inmobiliaria
para ayudar en la busca y compra de una casa para
que nuestros clientes reciban la mejor orientacion

posible.

De forma que estaremos disponibles para
cualquier duda que surja, ya que nuestro equipo
tiene un amplio conocimiento para resolverlas.
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AGENTE INMOBILIARIO

Dolce Domi depositara mucha confianza en sus
trabajadores y en su relacion con los clientes. Los
acompanaran en todo el proceso.

Su relacién con el cliente comienza en la presentacion de la
"cabafia piloto', el agente ensefara nuestras calidades para
que el cliente pueda decidir y decantarse por nuestra empresa.
En los momentos de la compra y de la entrega de la
vivienda, el agente inmobiliario estara con el cliente de
esta forma creamos la cercania de nuestro cliente con la
empresa, por ello, la labor del agente inmobiliario es tan
importante.
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MODELO DE NEGOCIO: DOLCE DOMI

Hemos patentado nuestro
modelo de negocio, un
modelo innovador.
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MODELO: DOLCE DOMI

Vivienda accesible para todos los publicos y sobre
todo gente joven, concepto "cabafia", en un ambiente

tranquilo y estable. \,C ED

* Disefo de cabafias innovador y con alto nivel
de personalizacion.

* Actividades de ocio y setvicios que permitiran
una mayor integraciéon de todos los vecinos de la
comunidad, generando sentido de pertenencia.

* Gran implicacién en el entorno rural préoximo.

* Asistencia personalizada de nuestros agentes
para solucionar cualquier problema de los vecinos
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PERMISOS PARA REALIZAR NUESTRA
ACTIVIDAD

Una vez decidida la ubicacién de cada urbanizacion, sera imprescindible el
desarrollo de una serie de pasos administrativos:

* Licencia de obras, es necesario la legalizacion de nuestro proyecto y en este
apartado contaremos con la colaboracién con el ayuntamiento de la localidad.

* Obtener una cédula de habitabilidad.
* Permiso de impacto medioambiental

El recurso clave sera la capacidad de nuestra empresa para obtener todos los
permisos en tiempo y forma para iniciar nuestra actividad.
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SOFTWARE DE SIMULACION 3D

Dolce Domi pone a disposicion de su clientes
un software de simulacién 3D que permite:

* Un disefo personalizado de cada vivienda.
e Realizar todas las modificaciones necesarias.
e Visualizar en formato 3D el diseno definitivo.

Esta aplicacién se convierte en un recurso clave, ya
que permite aumentar el nivel de satisfaccion de
nuestros clientes.
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SOFTWARE DE SIMULACION 3D

Planner i

Con Planner 5D, nuestros clientes
podran crear su propia casa con sus
gustos y comodidades.

Podran combinar todo tipo de colores,
texturas y disefos de interior que ellos
quieran.

s e e e A e e e L e e e




	Diapositiva 1: DOLCE DOMI
	Diapositiva 2: RECURSOS CLAVE 
	Diapositiva 3
	Diapositiva 4: RECURSOS HUMANOS 
	Diapositiva 5: AGENTE INMOBILIARIO 
	Diapositiva 6: MODELO DE NEGOCIO: DOLCE DOMI
	Diapositiva 7: MODELO: DOLCE DOMI
	Diapositiva 8: PERMISOS PARA REALIZAR NUESTRA ACTIVIDAD
	Diapositiva 9: SOFTWARE DE SIMULACIÓN 3D
	Diapositiva 10: SOFTWARE DE SIMULACIÓN 3D

