
 

 

  

 

   

 

SOCIEDADES CLAVE 

Nuestra empresa tendrá socios que han sido elegidos por estrategias de relaciones al 

comprador – vendedor: 

- Airesa: es una empresa española especializada en el reciclaje de plásticos, con el 

objetivo de reducir el impacto ambiental y promover la economía circular. Se 

dedica al reciclaje de los plásticos postconsumo, trabaja con plásticos 

industriales y además ofrece diferentes servicios como la gestión de residuos 

plásticos (recogida, transporte y tratamiento), fabricación de productos 

reciclados (fabricación de nuevos productos a partir de materiales plásticos 

reciclados) y la valoración de residuos plásticos. 

 

- Sonnen: es una compañía alemana que se especializa en soluciones de 

almacenamiento de energía y tecnología solar inteligente. Además de ofrecer 

baterías de almacenamiento (como la SonnenBatterie), Sonnen también puede 

personalizar las soluciones solares y de almacenamiento de acuerdo con las 

necesidades específicas del cliente, desde aplicaciones residenciales hasta 

comerciales. Pueden diseñar sistemas solares integrados y módulos de baterías 

a medida, adecuados para productos que requieren energía solar o 

almacenamiento personalizado como Coversun. 

- Empresas como Amazon, Aliexpress y tiendas minoristas las cuales venderán 

nuestro producto. Como pueden ser la casa de las carcasas, Funda manía o 

souvenirs center… 

Al vender los productos en Aliexpress nos cobrarían entre un 5-8 % de comisión 

por producto vendido. 

En Amazon presentaría el siguiente plan de venta: 



 

 

  

 

   

 

 

 
 

 

 

 

 


	SOCIEDADES CLAVE

