3. Sociedades clave

En este apartado debéis identificar al menos tres socios estratégicos esenciales para el
éxito de vuestra empresa, teniendo en cuenta si se trata de un negocio de productos o de
servicios. Estos socios pueden ser proveedores, colaboradores en logistica o distribucion,
o aliados clave segun vuestro modelo de negocio.

Para cada proveedor o socio que identifiquéis, debéis incluir la siguiente informacion en
una tabla:

- Nombre o descripcion del proveedor/socio: Explicad qué tipo de empresa o
profesional es.

- Productos o servicios: Describid qué productos o servicios ofrecen y cémo ayudan al
desarrollo de vuestra empresa.

- Condiciones comerciales: Explicad los precios, plazos de entrega, posibles
descuentos...
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