
FUENTES DE INGRESOS 

 

CUENTA DE PÉRDIDAS Y GANANCIAS 

 

X-KAN genera ingresos únicamente a través de la venta de productos. Esto muestra que su 

modelo de negocio se centra en vender productos sostenibles. 

En el primer año, X-KAN logró ingresos por 105.355,90 €, lo que representó el 100% de sus 

ingresos. Esto indica que la empresa comenzó con una base fuerte. En el segundo año, los 

ingresos aumentaron a 115.891,49 €, lo que significó un crecimiento del 10% respecto al año 

anterior. Esto puede ser debido a una mejor presencia en el mercado o a que los clientes 

empezaron a aceptar más su propuesta. En el tercer año, X-KAN continuó creciendo, 

alcanzando 117.998,61 € en ingresos, lo que muestra que la empresa logró mantener su 

estabilidad y seguir atrayendo a clientes. 

X-KAN ha seguido una estrategia clara: centrarse solo en la venta de productos. No ha 

generado ingresos por servicios ni por otras actividades, lo que significa que depende 

completamente de la venta de mercancías. 

Los gastos de la empresa se distribuyen en varias categorías. Los aprovisionamientos, 

correspondientes a la compra de productos para vender, se mantienen constantes en 

22.812,80 € cada año, representando un 21,65 % de los ingresos. Los sueldos y la seguridad 

social de los empleados, que constituyen la mayor parte de los gastos, aumentan de 

61.215,84 € en el Año 1 a 66.015,84 € en el Año 3. Los otros gastos, como luz, agua, alquileres 

y reparaciones, se mantienen constantes en 12.720 € anuales, mientras que el gasto por 

amortización es mínimo y estable (404,65 € cada año). 

El beneficio operativo de la empresa, que es lo que queda tras restar los gastos a los ingresos, 

muestra una mejora significativa. En el Año 1, el beneficio fue de 8.202,61 € (7,79 % de los 

ingresos), aumentando a 16.338,26 € en el Año 2 (15,15 %) y manteniéndose en 16.045,32 € 

en el Año 3 (15,51 %). Esto indica una mayor rentabilidad y control de los gastos a medida 

que aumentan los ingresos. 

Respecto a los impuestos, la empresa paga más conforme sus beneficios crecen. En el Año 1, 

paga 1.460,52 €, mientras que en los Años 2 y 3 paga 3.094,84 €, lo que deja un beneficio 

neto de 5.842,09 € en el Año 1, que casi se duplica a 12.478,42 € en el Año 2. En el Año 3, el 

beneficio neto se mantiene en 12.379,37 €. 

Este crecimiento en las ventas es el resultado de las estrategias de marketing y 

posicionamiento de la empresa, que están alineadas con su enfoque de sostenibilidad y 

diseño ecológico. En resumen, la venta de productos no solo es la principal fuente de ingresos 



para X-KAN, sino también lo que impulsa todo su negocio sostenible, conectando con un 

mercado de consumidores interesados en productos respetuosos con el medio ambiente. 

 

 


