Para el éxito de nuestra barberia, es fundamental contar con una red sélida de socios y proveedores clave
que nos ayuden a optimizar operaciones, reducir riesgos y garantizar la excelencia en nuestro servicio. A
continuacién, identificamos los agentes principales y el papel que desempefian:

Principales socios y proveedores:
1. Proveedores de productos para el cabello y barba:
o Rol: Suministrar productos de alta calidad como champus, aceites, ceras, espumas, navajas y
tintes.
o Importancia: Garantizan que trabajemos con productos de calidad que generen confianza y
satisfaccion en los clientes.
2.Fabricantes de herramientas profesionales:
o Rol: Proveer herramientas como tijeras, maquinas de afeitar, secadores, peines y sillas
especializadas para barberias.
o Importancia: Aseguran el acceso a herramientas de alto rendimiento, imprescindibles para
brindar un servicio profesional.
3. Disefiadores de interiores y mobiliario especializado:
o Rol: Disefiar un espacio funcional y estéticamente atractivo que mejore la experiencia del cliente.
o Importancia: Un ambiente acogedor y bien disefiado atrae mas clientes y fomenta la fidelizacion.
4.Expertos en marketing y publicidad local:
o Rol: Crear campafias publicitarias, gestionar redes sociales y desarrollar estrategias de marketing
especificas para el sector.
o Importancia: Incrementan la visibilidad de la barberia en la comunidad, atrayendo nuevos clientes
y fomentando la lealtad.
5. Asesores legales y contables:
o Rol: Garantizar el cumplimiento de normativas legales, gestionar contratos con empleados vy
proveedores, y optimizar la gestidon financiera.
o Importancia: Reducen riesgos legales y financieros, asegurando una operacion estable y confiable.
6.Formadores y academias de estilismo:
o Rol: Brindar capacitacion continua al equipo de barberos para estar al dia con las tendencias y
técnicas mas innovadoras.
o Importancia: Permiten mantener un servicio de alta calidad y diferenciarse de la competencia.

¢Por qué son importantes estas alianzas?
¢ Optimizacion del modelo de negocio: Delegamos en expertos aspectos clave como el suministro,
disefio y promocion, mientras nos concentramos en brindar un excelente servicio.
¢ Reduccion de riesgos: Contar con productos de calidad y cumplir con normativas legales reduce
errores que podrian perjudicar nuestra reputacion o finanzas.
e Acceso a recursos especializados: Estas alianzas nos permiten ofrecer una experiencia integral y
profesional que no podriamos alcanzar por nuestra cuenta.



