4. FUENTES DE INGRESOS
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Nuestra principal fuente de ingresos es la venta directa a empresas y al consumidor final. La
comercializacidn en mercados nacionales e internacionales y la colaboracién con empresas de

productos ecoldgicos.

Ademas de ingresos por certificaciones ecolégicas. Al obtener certificaciones como
“compostable” que justifican precios premium y abren puertas a mercados con mayor

capacidad adquisitiva.

En nuestro caso, seria en pago Unico, ya que, en un pago recurrente los clientes pagan una
cuota mensual a cambio de lo que tu le ofrezcas. En cambio, nosotras no hariamos eso ya que
los clientes tienen que pagar en el momento que se lleven nuestro producto

Nosotras tendriamos 3 tamafos y los administrariamos de la siguiente forma a la venta al
publico. Para establecer estos precios, nos hemos basado en los precios que ofrece la
competencia, incrementando en 0,10 segun el precio actual de las boquillas mentoladas ya

existentes en el mercado.

Los precios para los clientes serian los siguientes:

Tamano pequeio

En tamano
mediano:

En tamano
pequeio:

100 boquillas por el precio de
1,80€

100 boquillas por el precio de
1,90€

100 boquillas por el precio de
2,20

150 boquillas por el precio de
2,15€

150 boquillas por el precio de
2,20€

150 boquillas por el precio de
2,60€

200 boquillas por el precio de
2,50€

200 boquillas por el precio de
2,60€

200 boquillas por el precio de
3€

En el caso en el que un cliente nos compre habitualmente, es decir, al menos una vez a la
semana durante 3 meses, le ofreceriamos un descuento de un 10%, considerando a este

cliente como fidelizado.

Los precios para los minoristas serian un 10% mas baratos que el resto de los consumidores.
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BIODEGRADABLE CIGARETTE FILTERS

Nuestra competencia principal seria el resto de las tabacaleras ya que ofrecen productos muy
similares a los nuestros y con precios un poco mas baratos, cdmo, por ejemplo, las boquillas de
menta en una tabaqueria cuestan 1,80€, nosotras subiriamos el precio 0,10€ mas barato.

Al principio de nuestra relacion laboral vamos a hacer campaiias de promocién que nos
ayuden a hacernos conocer a la venta al publico, ademas de ofrecer distintos precios y
opciones de productos, como papel etc... a lo largo de nuestra relacién laboral.

Ingresos que esperamos generar durante el primer mes, el primer trimestre y aiio:

Durante el primer mes Primer trimestre Primer afio

Tamafio pequefio: 3000€ (Harian Tamafio pequefio: 10000€ (Harian Tamafio pequefio: 50000€ = 22727
falta la venta de 1666 paquetes falta la venta de 5263 paquetes) paquetes

como este)

Tamaio mediano: 60000€ = 23000

Tamafio mediano: 15000€ (Este paquetes
i tendriamos que vender 6818
Tamafio mediano: 5000€ (Harian paquetes de filtros)
falta la venta de 2325 paquetes)
Tamafio grande: 6000€ (Harian Tamario grande: 20000€= 6666
falta la venta de 2307 paquetes) paquetes

Tamafio grande: 2000€ (Para este
harian falta la venta de 800
paquetes)




