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06 RECURSOS CLAVES

RECURSOS FISICOS

e Vamos a disponer de una nave pequena 300 m2

RECURSOS INTELECTUALES

e | acapacidad organizativa de Rocio.
La creatividad y gusto sofisticado de Mayra.

en el Poligono de Pedreguer. e Los conocimientos de informatica y web
e Con oficinasy sala de reuniones. (posicionamiento SEO y google ADS) de Leo.
e 6 Ordenadores. e Eltrato afable y su buen trato al cliente de
e Almacen para producto terminado. Milkeya. Y las habilidades comerciales de
e 2 Maquinas para la personalizacion y serigrafia. Lola.
e Paginaweby centralita telefonica. e Los conocimientos sobre logistica y gestion

de operaciones de Samuel.

RECURSOS HUMANOS

Rocio sera responsable de la coordinacion en el grupo y tendra labores directivas y de RRHH.

Mayra sera responsable del diseno del producto y de las opciones de personalizacion.

Leo sera el responsable de mantener la web corporativa y la funcionalidad de la tienda virtual.

Samuel sera el encargado de controlar las produccion del producto en las empresas asociadas y sus envios,
tanto a nuestro almacén como a los puntos de venta y al cliente final.

Lola se encarga del marketing y la funcion comercial

e Milkeya sera responsable de dar soporte a los clientes tanto en web, como chat como telefonico. Sera
responsable de las politicas de fidelizacion y de la administracion de la empresa.



RECURSOS FINANCIEROS
FINANCIACIGN OBTENIDA PARA INICIO ACTIVIDAD: 53.000€

FUENTES DE FINANCIACION PARA ARRANQUE DE NUESTRO PROYECTO

1.

Los socios de la empresa aportarian un capital de 12.000€, siendo 6 los socios, la aportacion
personal de cada uno de nosotros seria de 2.000€, que saldran de nuestros ahorros.

También contaremos con ayuda financiera por parte de nuestros FFF (Family, Friends and Fools)
siendo esta estimacion en torno a los 6.000€

ENISA (Empresa nacional de innovacion), pediremos un crédito de 35.000€, en las siguientes
ventajosas condiciones:
Comision de apertura 0,5%. 6
Vencimiento: maximo, 7 anos. e
Carencia de principal: maximo, 5 anos.

MINISTERIO
DE INDUSTRIA
Y TURISMO

Ministerio de educacion, Formacion Profesional y Deportes. Contactaremos con ellos para
solicitar una subvencion, dado el caractery la vinculacion de nuestro- proyecto con el
deporte y la vida saludable a todas las edades.



