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9. Estructura de costes

En EduKits, la estructura de costes es un aspecto clave para asegurar la sostenibilidad econémica del
proyecto, permitiendo que las operaciones se mantengan eficientes y rentables a medida que el
negocio crece. Estos costes se dividen principalmente en fijos y variables, y también se busca
aprovechar las economias de escala y de amplitud para mejorar la competitividad.

Los costes fijos son aquellos que no dependen del volumen de actividad y que permanecen constantes
durante el tiempo. Entre ellos se encuentran los gastos relacionados con el alquiler del almacén, que
es esencial para almacenar los juguetes educativos y otros materiales didacticos. También debemos
tener en cuenta los costes vinculados al mantenimiento y operacion de la plataforma digital, que
incluyen servidores, actualizaciones periddicas y el disefio continuo de la web. Ademas, los salarios
de los empleados que forman parte del equipo fijo, como los desarrolladores, el personal de atencion
al cliente y el personal administrativo, también representan un coste fijo importante para la empresa.
Otros costes fijos relevantes son las camparfias publicitarias permanentes, como la promocion de la
marca en redes sociales y la participacion en eventos educativos, los cuales ayudan a reforzar la
presencia de EduKits en el mercado y a aumentar la visibilidad de nuestros productos.

Por otro lado, los costes variables estan directamente relacionados con el volumen de operaciones y
fluctban en funcién de la actividad de la empresa. Un ejemplo claro son los costes de reposicién de
juguetes y materiales educativos. Dado que los productos deben mantenerse en perfecto estado para
garantizar su calidad, es necesario realizar compras periédicas para reponer los materiales dafiados o
desgastados. Ademas, los gastos de logistica, como el envio y la devolucion de los kits, también son
costes variables, ya que dependen del niumero de pedidos y entregas realizadas. Otro coste variable
importante es el asociado a las promociones y descuentos temporales, asi como los costes adicionales
que surgen cuando se personalizan Kits para clientes especificos, ya sea para familias o instituciones
educativas.

Conforme EduKits crezca y aumente su base de clientes, la empresa podra aprovechar las economias
de escala, lo que implicara una reduccién de los costes unitarios de produccion y logistica. Esto se
lograra principalmente a través de la compra de mayores voliumenes de juguetes y recursos
educativos, lo que permitira negociar mejores precios con los proveedores, estableciendo relaciones
estratégicas que permitan obtener descuentos adicionales por el aumento en el volumen de compras.
Esto se traducira en un coste mas bajo por kit, garantizando un equilibrio entre calidad, precio y
sostenibilidad. Ademas, a medida que el volumen de envios aumente, se podran obtener descuentos
por altos volimenes en las tarifas de transporte, gracias a acuerdos con empresas de logistica, lo que
reducira los costes de distribucion y, al mismo tiempo, mejoraréa la rentabilidad y la competitividad
del servicio.

EduKits también tiene la oportunidad de beneficiarse de las economias de amplitud o alcance. Esto
significa que, al diversificar su oferta de productos y servicios utilizando los mismos recursos, se
puede mejorar la eficiencia operativa y reducir el coste promedio por operacion. Por ejemplo, la
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infraestructura logistica ya existente puede utilizarse para ofrecer servicios adicionales, como la
entrega de Kits personalizados para eventos educativos o el alquiler de materiales tematicos para
escuelas. Esta diversificacion no solo optimiza los recursos de la empresa, sino que también
incrementa el valor ofrecido a los clientes, lo que puede resultar en una mayor satisfaccion y
fidelizacion.

En resumen, la estructura de costes de EduKits estd disefiada para ser flexible y escalable,
adaptandose al crecimiento de la empresa y aprovechando tanto las economias de escala como las de
amplitud para mejorar la rentabilidad, la eficiencia operativa y la competitividad en el mercado.

COSTES FIJOS PRECIO ESTIMADO
Alquiler de almacen 960 €
Mantenimiento plataforma 800 €
Salarios 4.000 €
Promocion continua 1.500 €
TOTAL CF 7.500 €
COSTES VARIABLES

Reposicion de materiales 2.000 €
Logistica 1.500 €
Promociones y descuentos 1.000 €
Personalizacion de kits 500 €
TOTAL CV 5.000 €

COSTE TOTAL 12.500 €



