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7. RERCUSOS CLAVE 

MSL Dental Clinic cuenta con recursos físicos clave que garantizan un servicio de alta 
calidad. Sus instalaciones modernas incluyen una recepción acogedora, una sala de espera 
cómoda, gabinetes de tratamiento privados y una zona de esterilización que cumple con los 
estándares más exigentes de higiene. Además, dispone de equipos avanzados, como 
sillones dentales ergonómicos, máquinas de rayos X digitales y herramientas de precisión. 
Estos recursos se complementan con suministros esenciales, como guantes, mascarillas, 
anestésicos, resinas y productos de desinfección. 

Para optimizar la gestión de los servicios, la clínica utiliza sistemas informáticos modernos. 
Cuenta con una aplicación propia, redes sociales y tecnología en la nube que permiten 
organizar citas, gestionar historiales clínicos y realizar la facturación de manera eficiente. 

MSL Dental Clinic también dispone de recursos intelectuales clave que la distinguen en 
el sector. Utiliza un software especializado y protocolos clínicos propios que aseguran una 
gestión eficiente y tratamientos precisos. Este enfoque se refuerza con tecnología avanzada 
para diagnósticos y procedimientos, la cual se actualiza constantemente gracias a 
colaboraciones con proveedores tecnológicos líderes en innovación. 

El equipo humano constituye otro pilar fundamental de la clínica. Está compuesto por 
odontólogos altamente capacitados en áreas como odontopediatría, ortodoncia, estética 
dental y rehabilitación oral, quienes se encuentran en constante formación para mantenerse 
al día con las últimas innovaciones del sector. Además, en casos específicos, la clínica 
colabora con especialistas externos para garantizar la excelencia en cada tratamiento. 

En cuanto a los recursos financieros, MSL Dental Clinic se financia inicialmente con un 
capital proveniente de ahorros personales, con una inversión de 20.000 euros por socio, 
sumando un total de 60.000 euros entre los tres socios. También cuenta con un préstamo 
bancario de 50.000 euros, destinado a cubrir los gastos iniciales, como la adquisición de 
equipos básicos y la adecuación del espacio. Para fomentar el crecimiento y la expansión, 
la clínica planea explorar opciones de financiación externa, como nuevos préstamos y 
líneas de crédito, que permitirán adquirir equipos especializados y desarrollar proyectos a 
largo plazo. Esto asegura la sostenibilidad y la proyección futura del negocio. 

 


