
1. Tipos de sociedades clave 

a) Sociedades estratégicas con instituciones gubernamentales y organizaciones sin fines 
de lucro: 

• Propósito: 

o Acceso a programas de subsidios para vivienda joven. 

o Colaboraciones para educar a los jóvenes sobre sus derechos como inquilinos. 

o Promoción conjunta de la plataforma como una solución asequible y confiable. 

• Impacto: 

o ViviJoven se posiciona como un puente entre los usuarios y las ayudas 
disponibles, fortaleciendo su credibilidad y alcance. 

b) Alianzas con agencias inmobiliarias y propietarios: 

• Propósito: 

o Crear una red sólida de viviendas asequibles en áreas clave. 

o Facilitar la publicación y gestión de propiedades en la plataforma. 

• Impacto: 

o Aumenta la oferta de viviendas para jóvenes y mejora la experiencia del usuario 
al acceder a más opciones adaptadas a sus necesidades. 

c) Asociaciones con empresas de tecnología: 

• Propósito: 

o Implementar herramientas innovadoras como filtros avanzados, mapas 
interactivos y alertas personalizadas. 

o Garantizar una experiencia de usuario fluida y segura. 

• Impacto: 

o Mejora continua en la funcionalidad de la app, haciendo que sea intuitiva y 
atractiva para el público joven. 

d) Colaboración con universidades y centros educativos: 

• Propósito: 

o Promover ViviJoven entre estudiantes como la solución ideal para encontrar 
vivienda cerca de los campus. 

o Ofrecer beneficios exclusivos, como descuentos para estudiantes o acceso 
prioritario a ciertas viviendas. 

• Impacto: 

o Atrae a un segmento clave del mercado, consolidando la plataforma como una 
opción confiable para estudiantes. 



e) Contratos con empresas de transporte y servicios públicos: 

• Propósito: 

o Proveer información sobre rutas, tiempos y accesibilidad desde las viviendas a 
puntos clave de la ciudad. 

o Facilitar descuentos en servicios públicos para jóvenes inquilinos. 

• Impacto: 

o Incrementa el valor percibido de ViviJoven al integrar soluciones prácticas y 
convenientes en un solo lugar. 

2. Beneficios de las sociedades clave 

a) Optimización de recursos: 

• Las alianzas permiten compartir costos y minimizar riesgos en áreas como el desarrollo 
tecnológico, la expansión de la oferta de viviendas y el marketing. 

b) Mejora del alcance: 

• Colaborar con entidades gubernamentales y educativas asegura que ViviJoven llegue a 
su público objetivo de manera más eficiente. 

c) Fortalecimiento de la propuesta de valor: 

• La integración de socios estratégicos en la cadena de valor permite a ViviJoven ofrecer 
más beneficios, como herramientas tecnológicas avanzadas, opciones de 
financiamiento y una amplia variedad de viviendas asequibles. 

3. Ejemplos concretos de sociedades clave 

1. Gobiernos locales y regionales: 

o Apoyo en la difusión de la plataforma entre jóvenes que buscan ayudas para 
vivienda. 

o Colaboraciones en el desarrollo de programas de vivienda asequible. 

2. Propietarios y agentes inmobiliarios independientes: 

o Publicación directa de sus propiedades en ViviJoven, aumentando la visibilidad 
de las opciones de vivienda para los usuarios. 

3. Empresas tecnológicas: 

o Google Maps: Integración para mostrar rutas, tiempo de viaje y transporte 
público en tiempo real. 

o Proveedores de software: Desarrollo de algoritmos avanzados para personalizar 
la experiencia del usuario. 

4. Universidades y centros educativos: 

o Distribución de materiales promocionales de ViviJoven en campus. 



o Organización de talleres para orientar a los estudiantes en la búsqueda de 
vivienda. 

5. ONGs especializadas en vivienda: 

o Campañas conjuntas para visibilizar la problemática de la vivienda asequible y 
posicionar ViviJoven como una solución. 

4. Plan de gestión de sociedades clave 

• Selección estratégica: Identificar socios que compartan la visión de ViviJoven y tengan 
un impacto directo en su propuesta de valor. 

• Comunicación constante: Mantener reuniones periódicas con socios clave para 
garantizar objetivos alineados y resolver problemas rápidamente. 

• Medición de impacto: Evaluar regularmente cómo cada sociedad contribuye al 
crecimiento y éxito de ViviJoven, ajustando estrategias según sea necesario. 

 


