
DIRU ITURRIAK

1. Produktu fisikoen salmenta

Tuppers adimendunen zuzeneko salmenta: Sarrera nagusia tupperrak edo ontzi adimendunak
saltzetik etorriko litzateke. Produktu horiek erakargarriak izaten dira ezaugarri aurreratuak
dituztelako, hala nola tenperatura kontrolatzea, freskotasuna monitorizatzea, aplikazio
mugikorrekin konektatzea edo espazioa aurrezteko ezaugarriak.

Paketeak edo kitak: Tupper-multzo adimendunak eskaintzea, hala nola kit oso bat (adibidez,
hainbat tamainatako set bat edo ontzi mota desberdinen konbinazio bat), saltzeagatiko
diru-sarrera handiagoak sor ditzake transakzio bakar batean.

2. Lineako plataformen eta denda fisikoen bidezko salmentak

Txikizkako banaketa: Denda fisikoei edo banatzaileei saltzea, tupperrak azken
kontsumitzaileengana irits daitezen, supermerkatu-kate handiak, sukaldeko produktuen dendak
edo gadgetak barne.

3. Marketin afiliatua eta lankidetzak

Afiliatuen programak: Enpresa influencer edo eduki-sortzaileekin lotzen bada, diru-sarrerak sor
ditzake afiliatuen marketinaren bidez. Marketin horretan, sortzaileek produktuak sustatzen
dituzte, salmenta bidezko komisio baten truke.

Lankidetzak beste marka batzuekin: Gimnasioekin kolaboratu eta haien bidez (kartelekin,
iragarkiekin haien web edo sare sozialetan) gure produktua mugitu eta saldu. Sarrera-iturri
desberdin horiek zuzeneko salmentak osa ditzakete.

4. Sare sozialak

Sare sozialetik dirua lortu ahal da, bideo onak egiten eta bisualizazioak lortzen.
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