Sociedades Clave

1. Seleccion de Proveedores y Socios

Es imprescindible que identifiquemos socios estratégicos que nos aporten valor en areas
criticas del negocio.

Proveedores de componentes electréonicos: Fabricantes de sensores de
movimiento, pulsaciones y monitoreo de temperatura que cumplan con estandares
de alta precision y eficiencia energética.

Desarrolladores de software y aplicaciones méviles: Expertos en crear
plataformas integradas para analizar datos de salud, conectividad con centrales de
emergencia y notificaciones al conductor.

Redes de emergencia y asistencia médica: Instituciones y empresas que ofrezcan
servicios de respuesta inmediata a emergencias reportadas por el sistema.
Empresas de transporte y logistica: Aliados que implementen la solucién en sus
flotas para probar, validar y optimizar el producto segun necesidades reales del
mercado.

2. Establecimiento de Acuerdos Claros y Beneficiosos

Para garantizar la colaboracion efectiva con socios, es esencial negociar acuerdos que
detallen los siguientes aspectos:

Roles y responsabilidades: Definir qué tareas y entregables estan a cargo de cada
socio (fabricacion, distribucion, mantenimiento).

Comparticion de datos: Asegurar que el flujo de datos entre el dispositivo, la
aplicacion movil y las centrales de emergencia sea seguro, rapido y transparente.
Beneficios mutuos: Disenar acuerdos en los que todas las partes ganen, como
acceso a mercados compartidos, reduccion de costos operativos y optimizaciéon de
los servicios ofrecidos.

Propiedad intelectual: Asegurar la proteccion de tecnologias e innovaciones
propias.

3. Valor Estratégico de los Socios

Los socios seleccionados deben aportar beneficios estratégicos significativos, como:

Acceso a nuevos mercados: Colaborar con asociaciones de transporte y gremios
que faciliten la adopcion masiva del producto en diferentes regiones o paises.
Conocimientos especializados: Aprovechar la experiencia de empresas
tecnolégicas y de salud para desarrollar una solucion robusta y confiable.



e Recursos financieros: Establecer relaciones con inversionistas o bancos
interesados en el sector tecnoldgico y de transporte para escalar el proyecto.

e Capacitacién y soporte técnico: Contar con socios que puedan capacitar a
usuarios y empresas en el uso de la tecnologia, maximizando su impacto.

4. Gestion Activa de Relaciones
Para mantener relaciones solidas con los socios clave, es esencial:

e Fomentar la comunicacidén abierta: Establecer canales regulares de comunicacion
para compartir avances, resolver problemas y planificar estrategias conjuntas.

e Establecer reuniones de seguimiento: Revisar los acuerdos y objetivos trimestral
o0 semestralmente para ajustar estrategias segun las necesidades del mercado.
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