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FUENTES DE INGRESO

El colegio de baile contaria con diversas fuentes de ingreso que aseguraria su
sostenibilidad.

Por un lado, se obtendrian ingresos a través de tarifas por uso y suscripciones, cobrando
por clases individuales y también habra ofertas familiares, y ofreciendo membresias
mensuales o anuales que incluyan actividades regulares y eventos especiales.

Ademaés, se vendieron productos como ropa de baile adaptada, accesorios y
merchandising de la escuela, lo que representaria otra via de ingreso.

Otra fuente importante serian las subvenciones y ayudas, tanto publicas como privadas,
asi como la participacion en programas de responsabilidad social corporativa de
empresas interesadas en apoyar iniciativas inclusivas.

Asimismo, los ingresos por publicidad y patrocinio, a través de colaboraciones con
marcas y patrocinadores, contribuirian a financiar el proyecto. Por tltimo, la
organizacion de talleres, festivales, exhibiciones y clases magistrales permitiria generar
ingresos adicionales mediante la venta de entradas o inscripciones. Estas fuentes
diversificadas garantizarian la viabilidad econ6mica de la escuela y su impacto positivo.

PRECIOS:(Coste Fijo)

20$ Matricula (solo se paga 1 vez)
8% Clase suelta

30$ Mensuales=1 hora a la semana
45% Mensuales=2 horas a la semana
340$ Anuales=1 hora a la semana

500$ Anuales=2 horas a la semana



Todos los precios anuales son con una fidelizaciéon de 1 afio, ademés incluyendo
actividades y eventos especiales.

VENTA DE PRODUCTOS
Camisetas:19,99$
Sudaderas:35$

Llaveros:4,99$
Mochilas:24,99$

Botellas de diferentes medidas:
350 ml:8$

500 ml:9,99%

750 ml:14,99$
11:18%



COSTES F1JOS COSTES VARIABLES

Alquiler (550$mes) Materiales y mantenimiento (150$mes)
Salarios (3600$mes) Agua y electricidad (1009%)

Prestamo (5000$ en dos anos) Publicidad y Talleres (60$ mes)
Matricula (20$por cada persona) Ventas de producto (1800$% afio)

Cuotas mensuales (30$por una hora al mes)




Cuotas mensuales (45%$por dos hora al mes)




