
eta tokiko marketinean presentzia aktiboa izan. Kontzientzia sortu eta bezeroen konfiantza irabazi. 
Doako Zerbitzuak edo Promozioak, hasieran, probak egiteko saio doakoak edo deskontuak eskainiz 
bezero berriak erakartzea.

3. PROFESIONALTASUNA ETA TALDE PRESTATUA

Kinesiolgia Adituen Taldea Sortu, profesional kualifikatuak kontratatu, haien ezagutza eta trebetasunak 
proiektuaren arrakastan eragingo dutelako. Etengabeko Formazioa, lantaldeari trebakuntza eskaintzea 
azken tendentziei eta teknologiei buruz. Zerbitzuen kalitatea hobetzea ezinbestekoa da.

4. KOLABORAZIO ETA ALIANTZAK

Osasun Profesionalekin eta Erakundeekin Lotura Sortu, kirol klubak, medikuak eta fisioterapeutak 
zure zerbitzuak gomendatzeko sare sendo bat sortzea. Komunitatean Parte Hartzea, ekitaldietan parte 
hartu edo sustatu, zuen izena ezagutarazteko.

5 ETENGABEKO HOBEKUNTZA

Bezeroen Beharretara Egokitzea, zerbitzu berriak garatu, teknologiak integratu edo merkatu berriak 
esploratu. Berrikuntza Teknologikoa, online erreserba sistemak, aplikazioak edo bezeroen jarraipena 
errazten duten tresnak erabiltzea.

9. KOSTU EGITURA

Kooperatiba bat izanda, 4 bazkide gara eta bakoitzak 3000€ ekarpena egingo du, 12000€ totalean izanda. 

Lehenengo urtean irabazi gaineko zergarik ordainduko eta bigarren urtean likidazioa egin beharko dugu.

Bezara ez dugu kostu egituretan sartuko baina empresa egiterakoan kontuan izan behar dugu.




