
RECURSOS CLAVE

Para que el proyecto LifeDrop funcione de manera efectiva, es crucial identificar y
asegurar los recursos clave necesarios. Estos recursos son fundamentales para
desarrollar la propuesta de valor, alcanzar a nuestros clientes, mantener relaciones con
ellos y generar ingresos.

RECURSOS CLAVE PARA LIFEDROP

1. Recursos Físicos:

- Servidores y Almacenamiento en la Nube: Para alojar la aplicación y manejar
grandes volúmenes de datos de usuarios y centros de donación. (Google
Cloud o Azure)

- Equipos Informáticos: Ordenadores y otros dispositivos necesarios para el
desarrollo y mantenimiento de la aplicación.

- Oficinas y Espacios de Trabajo (Espacio de Coworking): Un espacio físico
donde el equipo pueda colaborar y trabajar de manera eficiente. Los
espacios coworking son beneficiosos ya que el coste es más bajo que alquilar
una oficina propia y con la oportunidad de trabajar con otros profesionales.
Es una buena opción para LifeDrop si se necesita un lugar físico pero se
quiere mantener la flexibilidad.

2. Recursos Intelectuales:

- Propiedad Intelectual: Patentes, derechos de autor y marcas registradas
relacionadas con la tecnología y la gestión de marca de LifeDrop.

- Software y Algoritmos: La aplicación y los algoritmos que manejan la gestión
de donantes, el emparejamiento de necesidades de sangre y las
notificaciones.

- Base de Datos: Información anónima y segura de donantes y centros de
donación.

3. Recursos Humanos:

- Equipo de Desarrollo de Software: Programadores y desarrolladores
encargados de crear y mantener la aplicación.

- Expertos en Salud y Donación de Sangre: Profesionales que puedan asegurar
que la aplicación cumple con todas las regulaciones y necesidades médicas.

- Equipo de Marketing y Ventas: Personas que promocionen la aplicación,
establezcan relaciones con hospitales y centros de donación, y gestionen las
estrategias de marketing.

- Atención al Cliente y Soporte Técnico: Personal encargado de atender las
dudas y problemas de los usuarios.



4. Recursos Financieros:

- Inversión Inicial: Capital necesario para desarrollar la aplicación, incluyendo
costos de desarrollo, marketing y operaciones iniciales.

- Fondos de Operación: Dinero para cubrir los gastos operativos hasta que la
aplicación genere ingresos suficientes.

- Acceso a Financiación Continua: Capacidad para atraer inversores
adicionales o acceder a líneas de crédito para expandir y mejorar la
aplicación.

Al identificar y asegurar estos recursos clave, LifeDrop podrá desarrollar y ofrecer una
propuesta de valor sólida, alcanzar y mantener relaciones con los clientes, y generar
ingresos de manera sostenible.


