SOCIEDADES CLAVE

Las sociedades clave son un elemento fundamental en la estructura de cualquier
modelo de negocio, ya que estdan compuestas por la red de proveedores y socios,
y permiten que el negocio funcione de una manera mas eficiente y sostenible. En
el caso de nuestro proyecto, que consiste en un armario inteligente, estas alianzas
estratégicas pueden ser decisivas para su éxito. Por ejemplo, es esencial
establecer relaciones con fabricantes de muebles que tengan la capacidad de
integrar tecnologia avanzada en sus productos. Este tipo de sociedades nos
permitiria crear un armario que no solo sea funcional, sino que también ofrezca
un valor anadido tecnolégico, como la conectividad inteligente o el control
mediante aplicaciones.

En cuanto a la optimizacién del modelo de negocio, podemos colaborar con
proveedores de tecnologia que suministren los componentes electronicos
necesarios, Como sensores, sistemas de conectividad o plataformas de control por
voz. De este modo, podremos integrar lo ultimo en innovaciéon tecnoldgica en el
armario. Ademas, es fundamental alinear nuestros esfuerzos con distribuidores de
muebles y tiendas especializadas, tanto fisicas como online, para asegurar que el
producto esté disponible en los puntos de venta adecuados. Estas alianzas
ayudaran a distribuir el producto de manera eficiente, facilitando su acceso al
publico objetivo.



Otro aspecto clave de las sociedades estratégicas es la reduccion de riesgos. Dado
gue el armario inteligente es un producto innovador, es importante establecer
acuerdos con empresas de investigacion y desarrollo que nos ayuden a probar la
tecnologia y reducir los riesgos relacionados con fallos en los dispositivos o la
fabricacion. También es recomendable colaborar con empresas de seguros que
nos ayuden a proteger el producto en caso de problemas logisticos o de
fabricacion, minimizando asi la incertidumbre en |la operacién.

En cuanto a la adquisicién de recursos, el proyecto se beneficiaria enormemente
de alianzas con proveedores de materiales que sean innovadores, sostenibles o
gue cuenten con caracteristicas especiales, como maderas recicladas. Este tipo de
materiales no solo mejorarian la funcionalidad del armario, sino que también
atraerian a un publico mas consciente del medio ambiente. Ademas, establecer
alianzas con empresas de software que desarrollen aplicaciones mdviles para
controlar el armario inteligente mejoraria la experiencia del cliente, aportando
valor anadido y diferenciaciéon en el mercado.

Las sinergias estratégicas juegan un papel crucial en la expansion del negocio. En
este sentido, es vital hacer alianzas con eventos tecnolégicos o ferias de
innovacidon que atraigan a consumidores interesados en el disefio de interiores y
la tecnologia. Ademas, ser visibles en lugares donde se encuentra nuestra
clientela potencial, como eventos orientados a joévenes o ferias de movilidad
reducida, puede ser una excelente manera de llegar a publicos especificos que
valoren la integracion de la tecnologia en su dia a dia. De esta manera, nuestro
armario inteligente podria adaptarse a necesidades particulares, como en el caso
de usuarios con movilidad reducida, ofreciéndoles caracteristicas personalizadas y
mejorando su experiencia.




Por ultimo, otra alianza estratégica clave podria ser con empresas de diseno de
interiores o decoradores profesionales. El armario inteligente no solo debe ser
funcional, sino también estéticamente atractivo para encajar en distintos tipos de
espacios. Establecer colaboraciones con disefadores de interiores permitiria
integrar el armario inteligente en proyectos de decoracién de hogares, oficinas o
espacios comerciales de manera que combine tecnologia y estilo. Estas alianzas
podrian facilitar la creacién de colecciones exclusivas o personalizadas, adaptadas
a diferentes estilos de vida y preferencias estéticas, lo que ampliaria nuestro
mercado objetivo. Ademas, los disefadores de interiores, al trabajar directamente
con clientes finales, podrian servir como prescriptores del producto, ayudando a
generar confianza y visibilidad en un publico mas amplio que valore tanto el
diseno como la innovacion tecnoldgica.

“

|
|




	SOCIEDADES CLAVE 

