Nuestras alianzas serian otras inmobiliarias que no pueden ofrecer nuestro
producto, pero que pueden publicitar a cambio de un % de ingresos. Junto con una
alianza con una empresa de mudanzas que ayude en la venta de las viviendas.

También podriamos considerar a asociaciones de ayuda a personas mayores 0 con
impedimentos fisicos.

Trabajar con otras alianzas nos ayudara a crecer mas rapido y ayudar a mas gente.
Es importante encontrar alianzas con valores y objetivos parecidos.

La primera alianza sera con inmobiliarias, empresas que nos promocionan nuestro
producto. Los clientes compraran nuestro producto mediante las inmobiliarias, y a
cambio, recibirdan un % por su ayuda. Es fundamental que tengamos una manera de
que nuestro producto llegue a mas personas y sin necesidad de invertir en
publicidad. Como ya tienen confianza con sus clientes, esta alianza sera efectiva y
segura.

La segunda alianza sera con Asociaciones y Organizaciones de ayuda. Son grupos
que ayudan a personas mayores o con discapacidades. Es otra manera de
promocionar, pero en este caso, promocionan entre las personas que necesiten
ayuda. Es muy estratégico porque se centran en conectar con un grupo especifico
que realmente necesita nuestro producto. También mejora la imagen de nuestra
empresa, ya que demuestra que nos importa ayudar a los necesitados.

La tercera alianza sera con empresas de mudanzas. Nos ayudaran a facilitar las
ventas ya que los clientes no tendran que preocuparse en buscar ayudas para
trasladarse desde sus antiguas viviendas. Ademas, el precio que les demos sera
todo junto y la venta sera mas rapida y eficiente a largo plazo.




Después de ver como van las ventas, podemos interesarnos en participar en
eventos comunitarios. Estos eventos ofrecen talleres sobre las viviendas. Podremos
interactuar directamente con el publico, aumentando el reconocimiento de la
empresa y establecer relaciones personales de las que podremos informarnos de
las necesidades que ellos tienen.

Colaborar con otras empresas o individuos nos permite acceder a nuevas
audiencias que quizas no conocian nuestra empresa. Asi, es posible que
atraeremos a una gran variedad de clientes.

Asociarnos con otras empresas conocidas aumentara la confianza y respeto en
nuestro producto. Es muy importante mantenernos en el sector con gran reputacion.

Interactuar con otros empresarios puede generar nuevas perspectivas e ideas
innovadoras que quizas no se hubieran considerado por nuestra cuenta. Trabajar
con mas personas siempre sera exitoso, se pueden crear productos o servicios
unicos que combinan las fortalezas de las dos empresas.

Al juntarnos con otras empresas como agentes inmobiliarios o mudanzas,
ofreceremos un servicio mas completo y los clientes quedaran satisfechos. Ademas,
nos permitird personalizar nuestro enfoque segun las necesidades de cada grupo de
clientes.

En un mundo empresarial cada vez mas unido, es clave destacar en un mercado
competitivo. Las alianzas permiten adaptarse rapidamente a los cambios del
mercado y responder mejor a las demandas cambiantes de los consumidores.
Pueden contribuir también al crecimiento sostenible al facilitar el acceso a los
recursos y mercados.




