FUENTES DE INGRESOS

Las fuentes de ingresos son las diferentes formas en la que una empresa genera o
obtiene dinero para financiar sus actividades y ganar dinero. Hay varias fuentes de
ingreso diferentes en Interfav con las cuales la empresa genera dinero.

Para empezar, la principal fuente de ingreso de esta empresa es la suscripcion
premium. Estafuente ofrece una serie de caracteristicas mejoradas a las personas que
decidan comprarla. Por ejemplo, tendran acceso a funciones exclusivas y tendran
mayor visibilidad que los perfiles que no tengan esa suscripcién. Esta funcién es
mensual y los usuarios tendran la oportunidad de cancelarla en cualquier momento.

La suscripciodon tiene un coste de 6,99€.

Siguiendo con las fuentes, tenemos la publicidad dentro de la app. La publicidad podra
ser tanto anuncios sobre aplicaciones relacionadas con nuestro producto, como
anuncios de cosas diferentes a nuestro producto.

Luego tenemos las comisiones. Aunque el intercambio de servicios no involucra dinero,
la app podra cobrar una pequena comisién por cada transaccién hecha entre los
usuarios. Esta comision podria ser una pequena cuota por facilitar el intercambio y el
servicio entre los clientes.

Otrafuente atener en cuenta es la venta y analisis de datos. Con el consentimientoy
respetando la privacidad de los usuarios, InterFav puede analizar los datos de los
usuarios para ofrecer informes a empresas que quieran conocer el mercado o el
comportamiento de grupos de personas distintas. La venta de datos tiene que ser
tratada con cuidado.

Por ultimo, estan las afiliaciones. Interfaz se asocia con otras empresas las cuales estan
relacionadas con los servicios e intercambios que realizan sus usuarios .

Por ejemplo, enlaces patrocinados de plataformas que complementen las necesidades
de los usuarios, asi como, plataformas de aprendizaje de idiomas.



En conclusion, InterFav tiene varias vias de ingresos diferentes. El ingreso principal, es
decir la mayor cantidad de dinero, vendra de la suscripciéon premium, mientras que las
opciones de publicidad, comisiones, la venta de datos y las afiliaciones ayudaran a
aumentar la rentabilidad de la aplicacion. Ademas, al centrarse en la cooperaciény el
intercambio sin la implicacion de dinero, la app puede diferenciarse de otros servicios
similares en el mercado.



