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DIRU-SARRERAK 

 

Sortuko dugun aplikazioa erabiltzeari dagokionez, gure helburu 

nagusia erabiltzaileei balio handiko zerbitzuak eskaintzea da, eta 

horretarako bi diru-sarrera iturri nagusi izango ditugu:  

• Preemium ereduaren erabilera: Aplikazioa deskargatzeko 

eta erabiltzeari dagokionez, erabiltzaileek aukera izango dute doako bertsioa 

deskargatzeko. Hala ere, aplikazioaren funtzionalitate eta zerbitzu gehigarriak 

lortzeko, erabiltzaileek "premium" aukera aktibatu beharko dute. Premium aukerak 

erabiltzaileei bereziki egokitutako eta hobekuntzaz betetako zerbitzuak eskainiko 

dizkie, hala nola, edizio aurreratua, erabilera errazten duten funtzionalitate osagarriak, 

eta bestelako abantailak. Horrela, erabiltzaileak benetako balioa lortuko dute eta, aldi 

berean, aplikazioaren garapen eta mantentze-lanen finantzaketa ahalbidetuko dugu. 

• Iragarkien bidezko diru-sarrerak: Beste diru-sarrera iturri bat iragarkien sarea 

izango da. Aplikazioan albisteak eta bestelako eduki interesgarriak sartuko ditugu, eta 

horien artean iragarkiak kokatuko ditugu. Iragarki horiek ikaskuntzarekin lotutako 

produktuak eta zerbitzuak sustatuko dituzte, hala nola ikaskuntza materialak, online 

ikastaroak edo gazteei zuzendutako beste eduki baliagarri batzuk. Horrela, ikaskuntza 

eta eduki pertsonalizatuak eskaintzen dituen plataforma 

gisa kokatzen gara, eta aldi berean, gure aplikazioaren 

erabilgarritasuna zabaltzen dugu. Iragarkien sarea, 

aplikazioaren erabilera eta erabiltzaileen jarrera aktiboari 

esker, diru-sarrerak sortzen joango da. 

Iragarki-sarearen kudeaketa eta sustapena enpresekin eta ekintzaileekin egindako 

akordioen bidez egingo da. Akordio horietan zehaztuko da iragarkietan sartzen diren 

enpresek eta ekintzaileek nola partekatuko dituzten irabaziak, eta bi aldeek etekina 

lortuko dute, batetik erabiltzaileak beren interesen arabera iragarkiak ikustean, eta 

bestetik, enpresek beren produktuak eta zerbitzuak sustatzean. Aplikazioaren 

erabiltzaileen parte-hartzeak eta iragarkien kudeaketa kontuan hartuz, gizarte eta merkatu 

desberdinetako iragarkiek aplikazioaren sarrera-iturri garrantzitsua izango dute. 

Gainera, aplikazioaren sarrerak handitzeko, partehartuak eta aliantzak bilatuko ditugu, 

sektorean espezializatutako enpresekin edo ekintzaileekin, zerbitzuak eta iragarkiak 

integratzeko. Horrela, "premium" aukera, iragarkien sarea eta aliantza estrategikoak 

modu koherentean uztartuz, irabazi-ibilbide jasangarri bat sortuko dugu. Halaber, 

aplikazioaren erabilgarritasun eta funtzionalitateak etengabe hobetu eta eguneratzen 

joango dira, erabiltzaileen esperientzia optimizatzeko eta sarrerak handitzeko. 

 


