
Fuentes de Ingreso para Secret Escapes

1. Venta directa de paquetes de viaje secretos:

• Descripción: La principal fuente de ingresos proviene de la venta de paquetes
de viaje personalizados y misteriosos. Los clientes pagan un precio único que incluye
transporte, alojamiento, actividades y servicios sorpresa.

• Segmentos:

• Paquetes estándar: Diseñados para viajeros con presupuestos medios-altos.

• Paquetes premium: Con servicios de lujo y destinos exclusivos.

2. Tarifas de personalización:

• Descripción: Ingresos adicionales por servicios opcionales personalizados
según las preferencias del cliente, como:

• Actividades especiales (cenas privadas, tours exclusivos, etc.).

• Selección de experiencias específicas (aventura, relax, cultura).

• Ajustes en duración del viaje o nivel de lujo.

3. Membresías y suscripciones:

• Descripción: Programa de fidelización mediante membresías que ofrecen
beneficios exclusivos, como:

• Acceso prioritario a paquetes.

• Descuentos en futuras reservas.

• Experiencias adicionales sorpresa gratuitas.

4. Comisiones de proveedores turísticos:

• Descripción: Ingresos por acuerdos con proveedores como hoteles,
transportistas y organizadores de actividades, que otorgan comisiones por cada reserva
gestionada a través de Secret Escapes.

5. Venta cruzada de servicios complementarios:

• Descripción: Ofrecimiento de servicios adicionales que los viajeros pueden
adquirir antes o durante el viaje, como:

• Seguro de viaje.

• Servicios de traslado privados.



• Fotografías o videos profesionales de la experiencia.

6. Alianzas estratégicas y patrocinios:

• Descripción: Ingresos derivados de colaboraciones con marcas y empresas
que se alinean con la filosofía de Secret Escapes, por ejemplo:

• Marcas de lujo que patrocinan eventos dentro de los viajes.

• Empresas tecnológicas que promuevan la plataforma de reservas.

7. Ingresos por actividades personalizadas:

• Descripción: Organización de experiencias únicas dentro del viaje, como:

• Eventos temáticos exclusivos.

• Talleres o actividades locales organizados en colaboración con comunidades
o expertos.

• Modelo: Cargos adicionales por actividades optativas no incluidas en el
paquete base.

8. Merchandising exclusivo:

• Descripción: Venta de productos personalizados como kits de viaje, ropa
temática o accesorios exclusivos de la marca Secret Escapes.

Proyección de Ingresos por Diversificación

Estas fuentes de ingreso permiten a Secret Escapes diversificar sus entradas económicas y
maximizar la rentabilidad, mientras aseguran una experiencia personalizada y de alta
calidad para los clientes.


