
Un "trato eficaz y adecuado" no solo se trata de realizar una transacción; se trata de
construir relaciones duraderas basadas en la confianza, la comunicación efectiva y el
compromiso con las necesidades del cliente. Al implementar estas prácticas, tu empresa no
solo mejorará la satisfacción del cliente, sino que también fomentará la lealtad y generará
recomendaciones positivas, lo que es crucial para el crecimiento sostenible del negocio.


