PROPUESTA DE VALOR

¢Qué necesidad o problemas resolvéis?

La mayoria de los jovenes hoy en dia no saben con certeza que hacer con su futuro. El
problema que resolvemos con nuestra empresa es ayudar a los jovenes hoy en dia a
decantarse a qué quieren estudiar. Por otro lado, también le hacemos un favor a los
padres, econdmicamente hablando, ya que no van a pagar una matricula equivocada. De
esta manera, los jovenes tampoco perderan tiempo en algo que realmente no les gusta,
ya que se pueden desmotivar, lo que podria causar en algunos casos el abandono
educativo de los docentes.

Propuesta de valor:

Nuestra empresa ofrece practicas con inversién a futuro, con duracién de
aproximadamente una semana. Estan disefiadas para proporcionar una experiencia
laboral realy significativa en un corto periodo de tiempo.

Nos dirigimos a estudiantes y jévenes profesionales que busquen alcanzar habilidades
practicas, al igual que obtener conocimientos del mundo laboral real en el cual antes o
después se tendran que enfrentar.

¢Qué es lo que te hace diferente y por lo tanto es por lo que tu cliente esta dispuesto
a pagarte?

Lo primero, y mas importante, somos una empresa innovadora que ofrece un servicio
nuevo.

En cuanto al precio de nuestro servicio, variara dependiendo del tiempo, la empresa con
la que el alumno decida realizar sus practicas.

Sera una experiencia rapiday efectiva, ya que en aproximadamente una semana los
participantes obtendran una visiéon de la industria trabajando en proyectos reales, lo cual
les ayudara a tener una clara visién de su futuro.

Versatilidad de la empresa: ofrecemos practicas en diversas areas profesionales, con la
libertad de que el servicio se adapta a las necesidades de cada alumno.



