
Fuentes de ingreso 

Las fuentes de ingreso de una empresa de cachemire que tiene cabras criadas 

por un socio pueden ser diversas, dependiendo de cómo se estructuren las 

operaciones y los productos ofrecidos. Aquí te detallo las principales fuentes de 

ingreso: 

1. Venta de Fibra de Cachemire Cruda (Materia Prima): 

• Descripción: La fibra de cachemire es el principal producto producido 

por las cabras. Esta fibra puede ser vendida a otras empresas o fábricas 

que se especialicen en la transformación de la fibra en hilados y tejidos. 

• Fuente de ingreso: Venta de la fibra directamente a procesadores 

textiles, fábricas o distribuidores de hilados. 

• Valor agregado: La calidad de la fibra (por ejemplo, grosor, suavidad y 

longitud) puede influir en el precio y el valor de esta venta. 

2. Venta de Productos de Cachemire Procesado: 

• Descripción: Una vez que la fibra de cachemire ha sido procesada 

(hilada y tejida), la empresa puede ofrecer productos terminados como 

suéteres, bufandas, mantas, guantes, y otros artículos de cachemire. 

• Fuente de ingreso: Venta de productos finales al por mayor (a 

distribuidores, tiendas) o al por menor (en tiendas físicas o plataformas 

de comercio electrónico). 

• Valor agregado: Los productos de alta calidad y diseño exclusivo 

pueden obtener precios más altos. La marca también puede jugar un rol 

importante en la fijación del precio. 

3. Venta de Productos Personalizados o de Alta Gama: 

• Descripción: Si la empresa se dedica a la creación de productos 

exclusivos o personalizados (por ejemplo, ropa de cachemire hecha a 

medida o colecciones de diseño especial), estos productos pueden 

generar márgenes de ganancia más altos. 

• Fuente de ingreso: Venta directa a clientes que buscan productos 

exclusivos, que pueden incluir ediciones limitadas o colecciones de lujo. 

• Valor agregado: Los productos de lujo o edición limitada pueden atraer 

a consumidores dispuestos a pagar precios más altos, especialmente si 

la marca tiene reconocimiento. 



4. Licencia de Marca o Colaboraciones: 

• Descripción: La empresa puede optar por licenciar su marca o 

productos de cachemire a otras marcas o diseñadores. También pueden 

formar alianzas con otras empresas de la industria textil para co-crear 

productos bajo su marca. 

• Fuente de ingreso: Ingresos por royalties o acuerdos de colaboración 

con otras marcas que quieren usar el cachemire o la marca. 

• Valor agregado: Esto puede generar ingresos pasivos si la marca es 

reconocida y tiene prestigio, además de expandir el alcance del producto 

a nuevos mercados. 

 

 

 

5. Venta de Subproductos (como la Piel o el Leche de Cabra): 

• Descripción: Además de la fibra, las cabras pueden proporcionar otros 

subproductos como la piel o leche, que también pueden generar 

ingresos. 

• Fuente de ingreso: Venta de pieles de cabra para la fabricación de 

cuero o venta de productos lácteos derivados de las cabras. 

• Valor agregado: Dependiendo del mercado, estos subproductos 

también pueden tener una demanda importante, especialmente en 

industrias como la moda (cuero) o la alimentación (productos lácteos). 

6. Exportación a Mercados Internacionales: 

• Descripción: El cachemire es un producto de lujo y de alta demanda, 

especialmente en mercados internacionales, como Europa, Estados 

Unidos y Asia. La empresa puede generar ingresos a través de la 

exportación de sus productos. 

• Fuente de ingreso: Venta de productos de cachemire a mercados 

internacionales a través de exportación o a través de distribuidores y 

plataformas globales. 

• Valor agregado: La exportación a mercados internacionales, 

especialmente a aquellos donde el cachemire es altamente apreciado, 

puede generar márgenes más altos y ampliar la base de clientes. 



7. Servicios de Turismo y Educación (si tiene una finca o taller): 

• Descripción: Algunas empresas de cachemire, especialmente aquellas 

que están involucradas en la cría de cabras y la producción artesanal, 

pueden generar ingresos adicionales mediante actividades turísticas o 

educativas. Esto podría incluir visitas a la finca, talleres de hilado de 

cachemire, o experiencias sobre cómo se produce el cachemire. 

• Fuente de ingreso: Ingresos generados por turistas, talleres, cursos y 

eventos educativos. Las personas interesadas en el proceso de 

fabricación del cachemire o la cría de cabras pueden pagar por 

experiencias directas. 

• Valor agregado: El interés en la producción artesanal o sostenible 

puede ser un atractivo adicional para ciertos nichos de mercado, lo que 

puede ayudar a diversificar los ingresos. 

 

 

8. Venta de Productos en Mercados Locales o Ferias: 

• Descripción: Participación en ferias y mercados de lujo o de moda 

donde se puedan vender productos de cachemire de manera directa a 

los consumidores. Esto puede incluir ventas en mercados locales o en 

eventos internacionales. 

• Fuente de ingreso: Venta directa de productos en eventos, ferias de 

moda o mercados de lujo. 

• Valor agregado: Aumento de la visibilidad de la marca y oportunidad de 

vender productos exclusivos a precios premium. 

 

 


