Oinarrizko baliabideak

Gorilan, baliabide desberdinak erabiltzen ditugu hazteko: ekoizpena, crowdfunding,
finantza-lankidetzak eta gure lantaldearen espezializazioa. Horrela, kalitatezko zerbitzuak
eskainiz, gure helburuak betetzen ditugu.

1. Ekoizpena
Gure enpresak dirua ateratzeko bide nagusiak hauek dira:

Produktu Premium eta Pertsonalizatuak: Kalitate handiko arropa eta gehigarriak,
prezio altuagotan.

lkastaro eta Aholkularitza Zerbitzuak: Osasun eta ongizate arloko ikastaro
ordainduak.

Harpidetza Ereduak: Eduki esklusiboetarako kidetza, diru-sarrera egonkorretarako.
E-commerce Salmentak: Online denda bidezko salmenta, merkatu globalerako.
Kolaborazioak: Gimnasio eta nutrizio zentroekin aliantzak, ikusgarritasuna
handitzeko.

Modu horiek baliatuz, diru-sarrera egonkorrak lortzeko aukera handitzen dugu.

2. Crowdfunding
Crowdfunding bidez dirua ateratzeko estrategia hau erabiliko dugu:

Proiektuaren Definizioa: Gorilaren online denda hobetzeko eta ikastaro
espezializatuak zabaltzeko proiektua zehaztu.

Helburua eta Aurrekontua: Zenbat diru behar duzun eta nola erabiliko den zehaztu.
Plataforma Aukeraketa: Crowdfunding plataforma egokia aukeratu (Kickstarter,
Indiegogo, etab.).

Kanpaina Sortzea: Proiektua erakargarri aurkeztu, irudi eta bideoekin.

Saria Sistema: Eman laguntzaileei sariak, hala nola produktuen deskontuak edo
ikastaroetarako sarrerak.

Promozioa: Kanpaina sare sozialetan eta komunitatean sustatu.

Emaitzak Komunikatzea: Laguntzaileei emaitzak jakinarazi eta etorkizuneko
proiektuen berri eman.

3. Kapitala finantzarioa

Hasierako inbertsioak eta enpresaren eguneroko gastuak estaltzeko diru-funtsak.
Produktuak hornitzaileei erosteko beharrezko aurrekontua.

4. Bankua
Gure enpresak bankuekin dirua ateratzeko bide nagusiak honakoak izan daitezke:

Produktuen Finantziazio Zerbitzuak: Bezeroei, arropa eta gehigarriak erosteko,
bankuen bidezko finantziazio aukerak eskaintzea.



e Aholkularitza eta Harpidetzak: Bankuekin lankidetzan, bezeroei
ikastaro eta aholku zerbitzuetarako finantziazio malguak edo
kreditu-planak eskuratzea.

e Lankidetza Programak: Bankuekin elkarlanean osasun eta ongizate
programak garatzea, bi aldeei irismena handituz.

e Finantza Zerbitzu Espezifikoak: Bezeroek erosketak bankuaren kreditu- edo
deskontu-programen bidez egiteko aukera izatea, leialtasuna eta irabaziak handituz.

Horrela, bankuekin lankidetzak bezeroei erraztasunak ematen dizkie eta diru-sarrerak
handitzen ditugu.

5. Giza baliabideak

e Andoni: Diseinua, produkzioa, eta administrazioa kudeatzen.
e Enaut: Gehigarrien eta nutrizioaren arduraduna.
e Koldo: Entrenamendu pertsonal eta marketinaren arduraduna.



