
1. Recursos Físicos

● Instalaciones de Fabricación: Fábricas o talleres para producir las chaquetas.
● Maquinaria Especializada: Equipos para corte, costura y acabado de textiles.
● Almacenes: Espacios para almacenar productos terminados y materiales.
● Tiendas Físicas: Si se venden en puntos de venta propios o asociados.

2. Recursos Humanos

● Diseñadores: Para desarrollar chaquetas funcionales y atractivas.
● Técnicos y Operarios: Personal capacitado para operar maquinaria y realizar

acabados.
● Equipo de Marketing y Ventas: Para promocionar el producto y conectar con los

clientes.
● Servicio al Cliente: Para resolver dudas y garantizar una buena experiencia.

3. Recursos Tecnológicos

● Software de Diseño (CAD): Para crear prototipos y diseños digitales.
● Plataformas de E-commerce: Tiendas en línea para gestionar ventas y pedidos.
● Herramientas de Marketing Digital: Como Google Ads, CRM, y herramientas de

análisis de datos.
● Tecnología Innovadora: Si la chaqueta incorpora sensores, calefacción o

materiales técnicos avanzados.

4. Recursos Financieros

● Capital Inicial: Para inversión en materiales, maquinaria y marketing.
● Línea de Crédito o Inversionistas: Para mantener la producción y expansión en

fases iniciales.
● Presupuesto de Marketing: Para campañas publicitarias en medios tradicionales y

digitales.

5. Recursos de Materiales

● Textiles y Materiales Técnicos: Tejidos transpirables, impermeables, o reciclados,
dependiendo del enfoque de la chaqueta.

● Accesorios: Cierres, botones, cordones y otros elementos funcionales o
decorativos.



● Material de Embalaje: Bolsas, etiquetas y cajas para el envío y presentación del
producto.

6. Recursos de Propiedad Intelectual

● Patentes: Si la chaqueta incluye tecnología innovadora o diseño único.
● Marcas Registradas: Para proteger el logotipo y el nombre de la empresa.
● Diseños Protegidos: Asegurar exclusividad en patrones o estilos.

7. Recursos Digitales

● Presencia en Redes Sociales: Perfiles activos en Instagram, TikTok, Facebook, etc.
● Base de Datos de Clientes: Información para personalizar campañas y fidelizar.
● Plataforma de Análisis de Datos: Para estudiar el comportamiento del consumidor

y las tendencias del mercado.

8. Recursos de Relación con Proveedores

● Red de Proveedores de Materiales: Empresas confiables que suministren tejidos y
accesorios de calidad.

● Aliados Logísticos: Empresas de transporte para distribuir las chaquetas de
manera eficiente.

9. Recursos Culturales y de Marca

● Reputación de Marca: Una percepción positiva puede ser un recurso intangible
poderoso.

● Historia y Propósito: Los valores y la misión que conectan emocionalmente con los
clientes.

10. Recursos Legales y Administrativos

● Registros y Certificaciones: Cumplimiento de normas de calidad, sostenibilidad y
comercio justo.

● Equipo Legal: Para gestionar contratos, licencias y problemas relacionados con
derechos de autor o propiedad intelectual.


