
SOCIEDADES CLAVE 

 

El modelo de negocio de Guardian Drone Home requiere una sólida red de proveedores y 

socios estratégicos para garantizar su funcionamiento eficiente y la entrega de valor al cliente. 

Estos socios clave incluyen: 

1. Fabricantes de Drones 

 Descripción: Proveedores de drones equipados con cámaras de alta resolución, 

sensores de movimiento y capacidades de integración con inteligencia artificial. 

 Importancia: Garantizan que el hardware cumpla con los estándares de calidad, 

durabilidad y funcionalidad requeridos. 

2. Desarrolladores de Software 

 Descripción: Empresas especializadas en desarrollar la aplicación móvil y la plataforma 

de monitoreo en tiempo real. 

 Importancia: Proveen la interfaz para los usuarios, funcionalidades como alertas en 

vivo y análisis de datos. 

3. Proveedores de Energía Renovable 

 Descripción: Empresas que suministran paneles solares y sistemas de carga sostenible. 

 Importancia: Aseguran que el sistema sea eficiente y respetuoso con el medio 

ambiente. 

4. Integradores de Inteligencia Artificial 

 Descripción: Socios tecnológicos que desarrollan los algoritmos de IA para el 

reconocimiento de patrones sospechosos y la optimización del patrullaje. 

 Importancia: Mejora la eficacia del sistema de seguridad. 

5. Distribuidores y Logística 

 Descripción: Compañías encargadas de la distribución y mantenimiento de los drones 

y estaciones de carga. 

 Importancia: Aseguran una entrega rápida y soporte técnico eficiente a los clientes. 

6. Aliados en Marketing y Ventas 

 Descripción: Agencias de marketing y socios comerciales que ayudan a promocionar el 

producto. 

 Importancia: Incrementan la visibilidad y el alcance en los mercados objetivo. 

7. Entidades Regulatorias 

 Descripción: Organismos encargados de certificar y regular el uso de drones y 

tecnologías asociadas. 

 Importancia: Garantizan el cumplimiento legal y la seguridad operativa. 


