Nuestros clientes viven en edificios donde no hay p
de poner un ascensor. Estos clientes necesitan nuest
una rampa mecdnica ya que son personas con dificul
moverse, como quienes usan sillas de ruedas, person

s/madres con cochecitos, o quienes llevan carg

puede ser util para quienes tienen lesiones t



La forma de segmentacion de mercado ma
para nuestro producto/idea:

Mercado masivo

irigido a toda persona o cliente que no

pcion de poner un ascensor en su edifici



El optar por un mercado masivo es debid
necesidad que tienen los lugares o edificios d
se puede instalar un ascensor. Esto significa

mercado es amplio ya que soluciona necesid

movilidad y accesibilidad.
o consideramos que nuestro producto pue
entado en otros tipos de mercado como m
ichos o diversificado, porque el unico requisi

a no opcion de poner ascensor en el edificio.



