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¿Qué necesidad o problema resolvemos?

¿Qué es lo que nos hace diferente y, por lo tanto, es por lo que nuestro cliente 
estaría dispuesto a pagarnos?

Muchos profesionales de diferentes sectores 
creativos (diseño gráfico, fotografía, ilustra-
ción…) se encuentran ante un desamparo 
laboral al finalizar sus estudios pertinentes 
por su carencia de experiencia. Además, en 
las plataformas digitales para buscar em-
pleo se encuentran perfiles con este tipo de 
requisito. Por ello, este proyecto.

Buscamos resolver esa brecha de emplea-
bilidad creando una plataforma interactiva 
donde estos nuevos perfiles, mayormente 
jóvenes, puedan exponer sus trabajos sin 
esa premisa por bandera. 

En el caso de nuestra propuesta, la inno-
vación o la diferenciación viene dada por 
la posibilidad que damos a los clientes de 
mostrar sus trabajos previos en un entorno 
interactivo, en el que además puedan tejer 
relaciones con otras personas y profesiona-
les a lo largo del estado. 

En un contexto de digitalización y prolife-
ración de entornos virtuales, este proyecto 
pretende aprovechar la tendencia mundial 
y generar un entorno único, con un valor 
añadido. 

De esta forma, facilitando su reconocimien-
to por sus trabajos y capacidades. Así mismo, 
las empresas se encuentran con una amplia 
posibilidades de profesionales de manera 
sencilla y práctica, valorando sus trabajos y 
el encaje de estos en el negocio. 

En un momento en el que todo sucede en 
internet, ofrecer la posibilidad a los usuarios 
de promocionarse, darse a conocer y esta-
blecer contactos profesionales puede resul-
tar de gran utilidad para iniciarse en el mer-
cado laboral.


