
1. Red de operadores ferroviarios: Establecer acuerdos con las principales
compañías de trenes de Europa para gestionar billetes, garantizar disponibilidad y
ofrecer tarifas competitivas.

2. Alojamientos asociados: Colaboraciones con hostales, hoteles, apartamentos y
campings en las principales ciudades europeas para proporcionar opciones de
alojamiento asequibles y cómodas para los viajeros.

3. Agencias de turismo local y guías: Alianzas con operadores turísticos locales para
organizar actividades, visitas guiadas y experiencias personalizadas en cada
destino, aportando valor añadido al viaje.

4. Plataformas tecnológicas y aplicaciones de viaje: Socios tecnológicos que
faciliten la reserva y planificación de rutas, como apps de gestión de itinerarios o
mapas interactivos.

5. Organizaciones relacionadas con el turismo sostenible: Colaboración con
entidades que promuevan el turismo responsable y respetuoso con el medio
ambiente, alineando la propuesta de valor con las preferencias de viajeros
conscientes.

6. Compañías aseguradoras: Acuerdos con aseguradoras de viaje para ofrecer
coberturas en caso de emergencias médicas, retrasos o cancelaciones.

7. Centros educativos y universidades: Socios que promocionen paquetes de viaje
entre estudiantes, un público clave en el mercado de interrailes.


