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Fuentes de ingreso

Los ingresos van a ser obtenidos a partir de los consumidores de nuestras cestas.

A través de ventas ocasionales, se generarán beneficios. Además, aquellos clientes

interesados en suscribirse para recibir cestas de manera regular generarán ingresos

mediante primas de suscripción. Esta fidelización y las suscripciones mensuales

contribuirán a aumentar los beneficios.

● Las cestas individuales/esporádicas tendrán un precio fijo que según cual sea

la elección del cliente podrán elegir entre; frutas/verduras/productos de origen

animal. Estas mismas cestas contendrán productos por el valor que se ha

fijado para dicha cesta.

● En contraste, las suscripciones mensuales recurrentes proporcionarán

descuentos específicos, lo que resultará en un precio inferior al costo total de

adquirir cestas de manera esporádica. Esto se diseñó para que las

suscripciones mensuales sean la opción preferida y más económica.

El costo de las cestas individuales (frutas/verduras/productos de origen animal)

variará según las fluctuaciones estacionales de precios. El valor de cada cesta se

ajustará con descuentos específicos en función de estos cambios. Por otro lado, se

buscará mantener un precio constante para las suscripciones a lo largo de todo el

año.

Este proyecto como tal no necesita de mucha inversión inicial. Como tal una

inversión mínima que cubra los gastos operativos (el dominio web, embalaje, envío

y si se necesitase el alquiler de un almacén donde se realizarian las cestas).

También podríamos considerar la posibilidad de que algunas empresas estén

interesadas en colaborar con “Sabor de Temporada” colocando anuncios en su sitio

web. En este escenario, se podrían generar ingresos mediante nuevos clientes que

han descubierto la página y que han decidido probar con una cesta. Todo esto

descontando los pagos periódicos por la publicidad que se muestre en dicha página

web.


