
FUENTES DE 

INGRESOS 
 

1. Establecer cúanto vais a cobrar por vuestro producto o servicio. 

2. Establecer cómo vais a hacer para cobrar a vuestros clientes por el producto o servicio, 

tarjeta, transferencia bancaria… 

3. Establecer si los cobros los vais a requerir de manera recurrente (por ejemplo, todos 

los meses) o pagos únicos, por ejemplo únicamente cuando adquieran el producto o 

servicio. 

4. Determinar el modo en el que vais a obtener los ingresos; por venta de activos (o 

productos), prima por uso (cada vez que lo utilices tienes que pagar), prima por 

suscripción (pagas un importe por estar suscrito, lo uses o no y compres o no), por 

licencias, comisiones, alquiler o préstamo, por publicidad… 

5. Identificar si los precios serán fijos (siempre los mismos) o dinámicos (varían con el 

paso del tiempo, dependen de la estacionalidad, dependen del producto que sea…). 

6. En el caso de que vuestro proyecto precise de una inversión inicial elevada, determinar 

qué herramientas tenéis previsto utilizar para obtener la cantidad de dinero necesaria. 

  



 

 



 


