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FUENTES DE INGRESOS 
 
 
Cómo hemos explicado nuestros clientes se dividen en 2 partes, los usuarios de la aplicación los 
cuales tendrán un uso gratuito de la app en la que podrán acceder a la información que deseen, 
pero también podrán adquirir una suscripción por, en un inicio, 1,99€ en la que estarán informados 
con algo de prioridad de nuevas ofertas, dispondrán de descuentos exclusivos en los comercios 
que colaboren con los suscriptores y no tendrán anuncios (anuncios ajenos a los comercios) en la 
app. 
 
Por otra parte, los comercios deberían pagar una mensualidad para incluirse en la app, habrá 2 
mensualidades diferentes, la básica, que les dará acceso a estar en la app y aparecerán dentro 
siendo promocionados a los clientes y otra mensualidad premium en la que además de lo 
anteriormente mencionado tendrían acceso a prioridad de visibilidad en la app, que sus ofertas 
sean promocionadas con mayor prioridad en la app. 
 
Por lo que en resumen nuestros ingresos vendrían por parte de las suscripciones de los comercios, 
los clientes y publicidad que haya en la app. 
 
También habrá un servicio por el que los comercios podrán solicitar que seamos nosotros los que 
vayamos a hacer las fotos de lo que van a promocionar, lo pueden hacer ellos, pero si no quieren 
podrán contratar ese servicio y esta sería otra fuente de ingresos.
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