
ESTRUCTURA DE COSTES

Creación de producto, pago de empleados, el
mantenimiento de la página web y el pago de
alquileres

Costes variables

Costes fijos

Facturas o similares, pago de las
promociones, arreglo de bienes en caso de
que se estropeen
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CONCLUSIÓN

En conclusión, el proyecto de venta de
relojes holográficos ha demostrado ser una
iniciativa innovadora y prometedora en el
mercado actual. La integración de
tecnología holográfica en un objeto
cotidiano como un reloj que podría captar la
atención de los consumidores, ofreciendo
una experiencia única y futurista

El análisis de ingresos y gastos revela un
crecimiento constante en las ventas,
respaldado por una demanda creciente y la
expansión de la marca en nuevos mercados.
A medida que la tecnología holográfica
evoluciona, existe un potencial significativo
para seguir mejorando y diversificando la
línea de productos.


