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SENSORITY

SEGMENTACION DEL MERCADO

Ademas de los clientes que provienen de los servicios de hosteleria; bien sean
restaurantes, hoteles, discotecas, transporte, etc. también podria estar en venta para
compradores particulares que quieran instalar nuestra tecnologia en sus residencias.

Establecimientos | Niomero de |Inodoros por | Ventas el | Total
establecimie | establecimient | primer afio
ntos en |o
espana
Bares 277.539 3 1.000 3000
Aeropuertos 46 52 4 208
Oficinas 18.556 4 100 400
Casinos 47 8 10 80

-> TOTAL: 3688 inodoros
La explicacion de los valores que hemos aportado en la tabla es la siguiente:

En cuanto a los inodoros que deberian ser cambiados en los establecimientos previamente
mencionados, tenemos que la vida util de este depende de qué tan cuidadoso has sido con
el artefacto a lo largo de los afios.

Sin embargo, se calcula que, en promedio, se deberia cambiar el inodoro cada 10 afios.
Pasado este lapso, lo mas probable es que ya no puedas mantener tu inodoro con
pequeios arreglos cada tanto.

Lo mejor que puedes hacer es invertir en cambiar el inodoro. Podés aprovechar la
oportunidad para adquirir un modelo mas moderno, tanto en lo que respecta a la tecnologia
como al disefio.



