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1. PRESENTACION DEL PROYECTO

Ser reconocidos como la cerveceria artesanal de referencia,
distinguida por la excelencia en la elaboracion de cervezas
unicas. En 'Cervezas Josema', aspiramos a convertirnos en la
eleccion predilecta de los amantes de la cerveza, destacando
por nuestra innovacion, calidad insuperable y compromiso
constante con la satisfaccion del cliente

En 'Cervezas Josema', nos dedicamos a producir cervezas
artesanales que despierten los sentidos y fomentan la camaraderia.
Nuestra mision es fusionar la pasion por la tradicion cervecera con
la creatividad, ofreciendo a nuestros clientes experiencias
inolvidables. Buscamos no solo satisfacer los paladares mas
exigentes, sino también contribuir al tejido social local,
promoviendo la cultura cerveceray el aprecio por la calidad
artesanal

ANALISIS DAFO
AMENAZAS

* Laquiebra de la empresa por
nuestra falta de experiencia

* La posibilidad de no
encontrar distribuidores

* Los clientes ya tienen una
marca y es dificil que se
cambien
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OPORTUNIDADES

* En muchos paises se le da

FORTALEZAS

* Nuestras ganas de sacar el mucha ayuda a los jévenes
proyecto adelante emprendedores

* Trabajamos muy bien en * Las posibilidades de darnos a
equipo conocer en muchos lugares

* Somos resolutivos Cerveceros o convenciones

* Somos innovadores y * Poder hacer mejor publicidad

trabajadores que la competencia



SOCIEDADES CLAVE

Necesitamos buscar alianza con los
pequefas negocios que vendan nuestra
cerveza, aparte de las grandes
distribuidoras y supermercados.

Y con famosos.

ACTIVIDADES CLAVE

Seremos constantes para poder llegar a
ser los mejores en el sector y poder

ofrecer nuestro mejor producto con
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todo lo que ello conlleva.
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PROPUESTA DE
VALOR

Los beneficios de nuestra cerveza es
calidad superior, variedad...

Lo que nos diferencia de la competencia /

s0n nuestros precios asequibles para

todo el mundo en conjunto can la (o}

calidad y variedad "4 )

, CLIENTES
RELACION CON EL

CLIENTE
Queremos que nuestro producto pueda

Queremos tener un trato cercano con
llegar a todo el mudo de todas las

nuestros clientes, escucharlos, hacer
Todo ello

edades, paises y tradiciones.

caso a sus observaciones ) .
Al tener mucha variedad intentamos

para gue se sienten integrados con la
contentar a todos.

marca

RECURSOS CLAVE

Tenemos que invertir sobre todo en una
buena infraestructura de logistica,

produccion y atencion al cliente

CANALES DE
DISTRIBUCION Y
COMERCIALIZACION

Estaremos cerca de nuestros clientes a
través de intentar estar en todos los
lugares, eventos y cerca de todos los

barrios.
Querremos vender en todos los
establecimientos, supermercados,
pequefos negocios, eventos...

ESTRUCTURA DE
COSTOS

Los costos mas grandes seran en
transporte y produccion que es lo que

mas nos cuesta

FUENTES DE
INGRESOS

Pretendemos cobrar poco tanto por la

baja como alta calidad para que todo el

mundo lo pueda comprar y cobraremas
tanto en metalico como por tarjeta,

transferencia o cheque



