
Sociedades Clave 
Dentro de las sociedades clave identificaríamos nuestros socios y proveedores. 

Como se trata de una empresa dedicada al maquillaje combinado con tecnología 

avanzada algunas sociedades clave fundamentales para el éxito son: 

• Expertos en tecnología de escaneo facial: ingenieros que tienen 

una alta especialización en hardware y software y especializados 

tecnologías de escaneo facial avanzad; desarrolladores de 

reconocimiento facial y análisis de datos para personalizar 

productos. 

• Profesionales en de belleza y maquilladores: maquilladore con 

experiencia en la creación nuevos productos personalizados; 

asesores de belleza que comprenden las tendencias y preferencias 

del mercado.  

• Ingenieros de productos: ingenieros de productos cosméticos que 

puedan formular maquillaje personalizado. 

• Diseñadores gráficos y de productos: personal creativo que puedan 

diseñar el empaque y la apariencia visual de los productos. 

• Colaboraciones con empresas de tecnología: para acceder a 

tecnologías emergentes y mantenerse al día con las últimas 

innovaciones. 

• Colaboraciones con marcas de belleza establecidas: posibles 

asociaciones con marcas de belleza consolidadas para ampliar la 

presencia en el mercado y aprovechar su experiencia en el 

mercado. 

• Expertos en marketing y estrategia de marca: profesionales que 

pueden desarrollar estrategias de marketing efectivas para 

destacar la propuesta única de la empresa y atraer clientes. 

Con estas alianzas nuestra empresa obtiene numerosas ventajas como: 

• Reduce sus riesgos. 

• Adquiere recursos. 

• Tiene más facilidad para gestionar su plataforma digital. 

• Entra en el mercado con más facilidad. 

Y ventajas competitivas como: 

• Acceso a tecnología avanzada: Los socios clave pueden tener acceso a 
tecnologías avanzadas que puedan ser útiles para la empresa y que de 
otra forma no estarían disponibles. Esto puede ayudar a mejorar la 
calidad del producto o servicio y aumentar la eficiencia en la producción. 

• Desarrollo de nuevos productos o servicios: La colaboración con socios 
clave puede ayudar a desarrollar nuevos productos o servicios que de 
otra forma no serían posibles. Esto puede dar lugar a ventajas 
competitivas únicas y mejorar la posición de la empresa en el mercado. 



• Mejora de la imagen de marca: La asociación con socios clave de 
prestigio puede mejorar la imagen de marca de la empresa y aumentar 
la confianza de los clientes. Esto puede ayudar a atraer a nuevos 
clientes y aumentar la fidelidad de los existentes. 

• Reducción de costos: Al tener una buena relación con los proveedores o 

fabricantes, se puede conseguir mejores precios en la compra de 

materiales o servicios, lo que puede reducir los costos de producción y 

aumentar la rentabilidad. 

 


