
CANALES

En este tercer módulo nos centraremos ha presentaros los diferentes canales que

hemos realizado:

Empezamos con la página web, durante este curso hemos realizado nuestra propia

página web de nuestra empresa Veggreens para que nuestros clientes puedan

descubrir quienes somos, encontrar los platos más demandados entre los clientes,

donde nos pueden localizar, nuestro contacto y un apartado de blogs especial que

iremos actualizando todas las semanas para que los clientes lean las entradas más

interesantes de nuestro blog. A continuación se adjunta algunas imágenes de

nuestra página web.

Enlace página web: Veggreens – food trucks (wordpress.com)

https://veggreens.wordpress.com/




Hablando sobre nuestras redes sociales tenemos nuestro instagram oficial de la

empresa, twitter, facebook y tik tok para que el público más joven nos conozca.

En Instagram tenemos una seguida de los días que publicamos contenido al mes

con un calendario publicitario como el que está mostrado abajo. Los días coloreados

en verde són los días donde se publicarán las publicaciones (posts) y los días

coloreados en color rojo són los días donde se publicaran historias (stories).



A su vez también habrá otra persona que nos lleve las redes sociales (Instagram,

Facebook, Twitter, Tik Tok…), trabajaría 5 horas a la semana por tanto cobraría

200€ al mes.

En cuanto a la publicidad en el punto de venta, contrataremos a una persona que

tenga mucha labia, que sea persuasiva y que tenga paciencia para que se encargue

de repartir flyers y trípticos en los eventos a los que vayamos para dar a conocer

nuestra empresa, e incluso cerca de gimnasios o estadios de fútbol, ya que en esos

sitios puede haber gente interesada en comer alimentos saludables.

El salario que cobrará esta persona al publicitarnos será de 250€.

Los flyer que repartirá esa persona contratada será la imagen mostrada abajo.



Los flyers que se repartirán en los eventos y en la calle nos costarán alrededor de

250 euros al año.

A su vez en nuestra food truck también tendremos otros recursos publicitarios, como

un display inclinado en la barra de nuestra caravana con el mismo cartel de arriba,

para que las personas sepan nuestro horario de apertura y cierre, nuestros platos

más demandados, donde nos pueden encontrar y nuestras RRSS.

Además tendremos un caballete publicitario cerca de nuestra food truck, donde

encontrarán nuestro logo, la carta, descuentos y un código QR donde les llevará a



un formulario para valorar como les hemos atendido. A continuación mostraremos el

cartel que iría en el caballete publicitario.

Los clientes así mismo nos podrán encontrar en los eventos a los que vayamos.

También nos pueden encontrar en la playa, cerca de gimnasios pero principalmente

en Estadios de fútbol, ferias, fiestas de pueblos, carreras y maratones.

Por otro lado también contamos con colaboradores como el Valencia Club de Fútbol,

para que en un partido al principio del mes y uno al final del mes nos hagan

publicidad en los descansos y la gente pueda participar en nuestros sorteos y ganen



un menú en Veggreens para dos personas. Por ese patrocinio le pagamos 200€ al

Valencia Club de fútbol al mes.

En la siguiente imagen se muestra una simulación de cómo sería nuestra publicidad

en la valla publicitaria del estadio del Valencia Club de Fútbol.

En cuanto al diseño del cartel publicitario lo diseñaremos los propios dueños, es

decir, los miembros de este equipo ya que hemos estudiado un grado de actividades

comerciales y tenemos la capacidad de crear los carteles, y así no haría falta

contratar una persona para que se encargue del diseño de los carteles.

Por último, tenemos servicio a domicilio exclusivo, que se encarga nuestro CTO

(Chief Technology Officer) es decir nuestro director de tecnología, en hacer llevar la

comida pedida a su lugar de entrega.


