Woandia  starc© ~
S TORDISENO 3D

2. PROPOSICION DE
VALOR

| Susana Alonso
1 Judith Rico
: Alejandro Lopez



stanrc @

INnNova

TORDISENO 3D

Constructores, ¢preparados para entrar en el mundo de la simulacién 3D de tus proyectos?

: ¢Valoras la calidad y la innovacién? :
I Explora como nuestras simulaciones 3D
: de tu construcién incorporan las ultimas !
I tecnologias para ofrecer resultados :

|

| increibles
| s I
: 1 ¢Listo para destacar en el mercado?
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% \ Explora como nuestras simulaciones |
) IR !
N (™ ()Y ; 3D pueden darle a tu empresa la !
= | 1A I ventaja visual que necesita. :
1 |
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, ¢Quieres sorprender a tus clientes con presentaciones fascinantes? | .
i Descubre como nuestras simulaciones 3D pueden elevar el nivel de : » il ’,\
|

: tus propuestas.
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“Hi5e  JQUIENES SOMOS?

Somos una empresa especializada en la creacion de disefios de simulacion virtual
3D, trabajamos con empresas constructoras para el diseno de viviendas, locales,
habitaciones etc.

Las empresas constructoras contactan con nosotros para disefiarles la maqueta
3D virtual a los particulares.

Nos desplazamos para conocer las medidas y obtenerlas con exactitud
ayuddandonos con los drones en espacios exteriores y en el caso de los interiores
nuestro equipo se encargard de obtener las medidas necesarias

Para mostrar los disefos disponemos de unas gafas 3D de calidad certificada, de
esta manera el cliente podrd observar con gran precision todos los detalles de su

diseno.
En caso de que el cliente no esté satisfecho con el modelo inicial realizaremos
todos los cambios necesarios hasta que asi sea.
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Asociaciones | Actividades clave Propuesta de valor Relaciones con | Segmentos de
clave clientes mercado

Recursos clave Canales

Estructura de costes Fuentes de ingresos




sorc@  MODELO CANVAS

INnNova

Para el desarrollo de los bloques Segmento de Mercado y Propuesta de Valor e e
nos hemos basado en el libro “Disenando la Propuesta de Valor” del autor
Alexander Osterwalder.

ALIADOS ACTIVIDADES PROPUESTA RELACION SEGMENTO
CLAVE DE VALOR CON CLIENTES DE CLIENTES
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FLUJOS DE
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ENCAJA PERFIL DE CLIENTE-MAPA DE VALOR

PROPUESTA DE SEGMENTOS DE MERCADO
VALOR
=
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PRODUCTOS Y SERVICIOS

- -La empresa proporciona medios y
- herramientas para poder ver la maqueta con
. antelacion antes de llevarla a cabo

- : -soporte técnico continuo para resolver dudas y
- comentar todo el procedimiento

-Mostramos cada paso del proyecto al cliente

: -Total especializacién en nuestro trabajo
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ALIVIADOR DE FRUSTRACIONES

- Las medidas son captadas con drones
y no tienen opcion de fallo, para
interiores utilizamos maquinas
especiales.

- Presupuesto readlistq, fijado y se puede

‘f pagar a plazos
.- Trabajo cerrado, producto final sin
: necesidad de conocimientos
: tecnoldgicos para su uso
- Plazos realistas y adaptados a las
necesidades del cliente
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- Gafas de calidad certificada(buscar
socio)

- Comunicacion abierta y continua con
nuestros asesores

- Mostramos proyectos anteriores si es
necesario y ofrecemos garantias y
politicas de devolucion

- Especializacion de los disefiadores

- Revision en cada etapa del proyecto y -
flexibilidad a la hora de realizar :
cambios
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CREADOR ALEGRIAS

: -Disponemos de alta tecnologia que realiza los !:
- proyectos con precision

- - Ademads de crear los modelos necesarios para

- cada maqueta, captamos todas las medidas

: necesarias para facilitar el trabajo a la empresa :
. constructora :

- - Nos ajustamos a los cambios indicados por el
- constructor
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- Resultados rapidos y precisos
- haciendo posibles los deseos del
: cliente final

F——————————— ————

- Nuestro precio y plazos del pago se
. ajusta a las necesidades del cliente,
. ademds todo queda cerrado

e Realizamos todos los cambios
. necesarios
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QUE OFRECEMOS

; Que la empresa :
: constructora se sienta :
orgullosa del trabajo

Que el cliente final se sienta
- totalmente satisfecho viendo :
: cqm? sdu con;tru;:crfnnie hla : e A e en rs{Lé;secr;corir?rf‘re\;:lznorlo
ajustado perfectamente a e I, u sefo ovado

dISeno y G Sus neCeSIdeeS' E é Colidqd G Sus Clientes E ----------------------------------

: Aumentar el prestigio de
. la empresa constructora :
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Primera toma de contactol Explicacion del desarrollo

con la empresa de nuestros proyectos
constructora

Resolucién de dudas
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Desplazamiento allugar de
la construccion y calculo las
medidas necesarias.
EXTERIORES: Drones
especializados
INTERIORES: Herramientas
muy precisas

Propuestas de
diseno

Fijamos y ajustamos
presupuesto




1°FECHA

Fijacion de fecha para
comentar los detalles
bdsicas del modelo

2° FECHA
2023
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Fijacion para poder
anadir detalles
especificos
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Desarrollo del

disefno de maqueta
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Proporcionamos gafas
de realidad virtual para
que tanto la empresa
constructora como el
cliente final pueda ver el
resultado

CAMBIOS

En caso de la no esté
satisfaccion del cliente
final estamos dispuestos
a realizar los cambios
necesarios

RESULTADO
o~

Presentacion resultado final




