
Fuentes de ingreso

Venta de Paquetes Turísticos: Ingresos generados por la venta de paquetes turísticos

diseñados específicamente para personas de la tercera edad. Se pueden ofrecer

diferentes niveles de paquetes que incluyan servicios adaptados, actividades

personalizadas y comodidades especiales.

Comisiones por Colaboraciones: Obtención de comisiones por colaborar con hoteles,

restaurantes y otros proveedores de servicios turísticos que se adapten a las

necesidades de los viajeros mayores. Establecimiento de asociaciones estratégicas

para garantizar la excelencia en los servicios ofrecidos.

Servicios de Consultoría Personalizada: Ofrecimiento de servicios de asesoramiento

personalizado para adaptar itinerarios y actividades según las preferencias

individuales de los clientes mayores. Cobro de tarifas por servicios de consultoría

adicional, como asesoramiento médico para garantizar la seguridad durante el viaje.

Seguros de Viaje Específicos para la Tercera Edad: Colocación y venta de seguros de

viaje diseñados específicamente para cubrir necesidades médicas y situaciones

especiales que puedan surgir durante los viajes de personas mayores. Obtención de

comisiones por la venta de pólizas de seguro adicionales.

Eventos y Actividades Exclusivas: Organización de eventos y actividades exclusivas

para personas de la tercera edad, como excursiones culturales, cruceros adaptados y

eventos especiales. Generación de ingresos a través de la venta de entradas o tarifas

de participación.

Servicios de Asistencia Adicionales: Ofrecimiento de servicios de asistencia

personalizada, como acompañamiento médico, transporte adaptado y otros servicios

de apoyo. Tarificación adicional por servicios especializados que brinden mayor

comodidad y tranquilidad a los viajeros mayores.

Programas de Membresía o Lealtad: Creación de programas de membresía o lealtad

que ofrecen beneficios exclusivos, descuentos y acceso a eventos especiales para

clientes recurrentes. Generación de ingresos a través de cuotas de membresía o

tarifas anuales.



Estas fuentes de ingreso se complementan para proporcionar una variedad de flujos

de ingresos sostenibles y diversificados para la agencia de viajes adaptados para

personas de la tercera edad. Es importante ajustar y personalizar estas fuentes de

ingreso según las características específicas y el enfoque estratégico de la agencia.


