EMPRESAS SAV R[SAS

CANALES

Los canales son los que nos van a permitir comunicarnos con nuestros
clientes y darnos a conocer mediante ellos.

Nuestros clientes podrdn ponerse en contacto con nosotros de forma directaq,
mediante nuestro numero de teléfono que estard puesto en nuestra web.

Les atenderemos en cualquier momento por si les ha surgido alguna duda o
algun problema.

También dispondremos de un equipo, de técnicos informaticos los cuales se
desplazardn a su empresa para resolver cualquier tipo de problemas.

El servicio post venta que ofrecemos a nuestros clientes es el mantenimiento

y la reparacion del programa en caso de rotura o fallo.

- BUSINESS MODEL GANVAS....

FOR BUSINESS STRATEGY

Alianzas clave

Asociamos con
ayuntarmientos, ,
la AJEU, cémara
de comercio de
valencig,
afemeval...

Actividades
principales
Creacion del

software.
Marketing.

Recursos clave

FPrograma
informatico.
Personal.
Ordenadores.

Relaciones con clientes

Relacion cercana con ellos. Transparencia y

rapidez en atender dudas, etc.

Estructura
costes

La nave, los
materiales,
ingenieros
informdaticos, la
magquinaria
necesaria, el
personal y los
gastos de luz de la
nave.

Propuesta de
valor

Movedad de
producto.
Disminucion del
tiernpo en la
produccian.

Canales

MNos
comunicaramos
a través de una
web o por coreo
electrdnico.

Fuentes de ingreso

Segmento de
clientes

Creamos valor a
las empresas ya

gue ayudamos a
tener un servicio

mdas rapido.

Nuestros clientes
mas importantes
serian
propietarios de
SMpresas con
CNC.

Obtenido a través de un préstamo bancario.
Conseguir inversores.



