EMPRESAS SAV

FUENTES DE INGRESO

Principalmente el dinero lo obtendremos de un préstamo bancario de
500.000 euros y de nuestros ahorros personales que son 10.000 euros cada
uno de nosotros.

También iremos a concursos a los que presentaremos nuestro software para
ganar algo mds de dinero y visibilidad. Asi llegard a mas personas y con
suerte algun inversor o inversores interesados en apoyar nuestro proyecto.

~—=  BUSINESS MODEL CANVAS....

FOR BUSINESS STRATEGY

Alianzas clave

Asociarmos con
ayuntamientos, ,
la AJEU, cmara
de comercio de
valencia,
afemeval..

Actividades
principales
Creacion del

software.
Marketing.

Recursos clave

Programa
informatico.
Personal
Ordenadores.

Relaciones con clientes

La nave, los
materiales,
ingenieros
informaticos, la
magquinaria
necesaria, el
personal y los
gastos de luz de la
nave.

Relacion cercana con ellos. Transparencia y
rapidez en atender dudas, etc.

Propuesta de
valor

Movedad de
producto.
Disminucion del
tiempo en la
produccion.

Canales

comunicanamos
a través de una
web o por correo
electronico.

Segmento de
clientes

Creamos valor a
las empresas ya
que ayudamos a
tener un servicio
mas rapido.

MNuestros clientes
mas importantes
serian
propietarios de
empresas con
CNC.




