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1- Los canales de distribución: 

Los canales de distribución son una parte muy importante en la comercialización de los o el
producto de cualquier empresa, este nos conecta directamente con los clientes y es muy
importante que todo salga perfecto.  Por  eso colaboramos con  Girteka una empresa de
distribución  de materiales  de obra  situada en Toledo  cerca de nuestra  plantación  y de
nuestro polígono de almacenaje del material ya procesado. Cuando llega un pedido desde
la página web (www.guayfield.es) preparamos el pedido desde el almacén y lo enviamos al
punto  concretado  con  nuestros  socios  de  distribución  a  través  de  la  empresa  ya
mencionada (Girteka).

2-Los canales de comunicación:

Los canales de comunicación son esenciales para nuestra empresa, estos son por los que
promocionamos nuestro producto y nuestro método de lucha contra el medio ambiente.

-Uno de ellos es el E-mail (guayfield@gmail.com) que lo proporcionamos en la página web
para que los  consumidores  puedan contactar  con nosotros  directamente  para consultar
cualquier duda o para que les ayudemos a realizar el pedido i/u obtener más información.
También utilizaremos esta herramienta para hacer  publicidad de nuestros descuentos y
novedades con una base de datos que almacene todos los correos de nuestros clientes y
de  clubs  que  estén  interesados  en  nuestros  productos.  Así  conseguimos  retener  a  los
clientes  con  un  buen  servicio  al  cliente  (avisarles  de  stock  disponible,  enviarles
descuento...).

-        También tenemos disponible un número de teléfono (+34 677289223) para atención al
cliente con el cual puedes llamar o escribirnos por WhatsApp para plantear cualquier duda o
problema 

- Nuestro método de publicarnos es Instagram y TikTok (@Guayfield), las redes sociales
más  importantes  actualmente  en  las  que  podemos  dar  más  a  conocer  con  vídeos
publicitarios  usando  un  marketing  digital  concentrado  en  darnos  a  conocer  y  transmitir
valores a la población y convencerles de alternativas al caucho de plástico y que no tiene
por qué contaminar su aire con micro plásticos.

-  Feria para emprendedores. Próximamente tenemos pensada la asistencia a una feria para
emprendedores  aquí  en  Valencia  para  mostrar  nuestro  producto  y  darnos  a  conocer
físicamente. Donde prepararemos un taller de fútbol para mostrar nuestro producto y que
interese más a los compradores. Tratará de hacer un pequeño campo de fútbol para jugar
un partido, juegos, etc. Simplemente para que se muestre que no hay diferencia aparente
entre  nuestro  caucho  y  el  que  existe  actualmente.  Luego,  podremos  explicar  que  este
caucho es totalmente sostenible y se adecua a la nueva ley.
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GUAYFIELD CANALES DE DISTRIBUCIÓN Y COMUNICACIÓN

Esta feria tendrá lugar en el Edificio Veles e Vents en Valencia. 2ª Planta; Sala Génova. El
día: jueves, 1 de febrero de 2024 de 16h a 18:30h.

Plantilla página web:
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FLYER PUBLICITARIO:
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Viedo de presentacion: 

https://youtube.com/watch?v=Ou0XovVGovU&si=g8gNoJJZGg8GsWae

CANALES DE VENTA

- En primer lugar, emplearemos un canal directo, dado que planeamos comercializar
nuestro  producto  mediante  nuestra  página  web,  donde  será  posible  conocer  la
disponibilidad  de  nuestro  producto.  Dentro  de  dicha  plataforma,  encontraran
información sobre nuestros productos y sobre el proceso que pasa para convertirse
en  nuestro  producto  final.  También  habrá  un  apartado  donde  publicaremos
novedades, nuevas noticias e información extra de nuestro producto semanalmente
y próximamente añadiremos otro apartado para comentarios, dudas o cualquier tipo
de comentario que nos quiera decir el público.

- Utilizaremos  el  canal  indirecto  en  un  futuro,  ya  que  comercializaremos  nuestro
producto en tiendas multimarca tanto físicas (ubicadas en Valencia) como digitales,
donde podremos presentar nuestro producto al público y buscar interesados.
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