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-Tratos mutuos gue nos
beneficia a las dos
entidades

_Gracias a otra empresa
Las asocliaciones represenTCIn acuerdos ccngeguimcs los medios

estratégicos que buscamos con el objetivo de necesarios para
obtener beneficios que de manera individual distribuir el producto
serian dificiles de alcanzar. Cuando dos -Adquirimos otros

. . servicios externos
empresas colaboran, surge una sinergia que i

permite obtener ganancias que serian
inalcanzables si frabajaran de manera independiente, sin el apoyo mutuo.

En nuestro enfoque hacia las asociaciones, buscamos asociarnos para
generar beneficios mutuos. Por ejemplo, en colaboracion con empresas
proveedoras de materiales de primera calidad para nuestras maquinas,
establecemos acuerdos donde ellas reciben un porcentaje de las ventas de
cada maquina.

Otfra asociacién clave se establece con una empresa proveedora de
herramientas y equipos de proteccion personal (EPIs). Gracias a nuestra
colaboracion, negociamos precios preferenciales al atraer nuevos clientes
para su negocio.

La obtencion de capital necesario para impulsar nuestro proyecto se logra
mediante asociaciones con socios e inversores, quienes aportan fondos
vitales para el desarrollo del proyecto. Ademds, la confianza de las entidades
bancarias juega un papel crucial, proporcionando el capital restante
necesario para llevar

adelante el proyecto con

éxito. Estas alianzas

estratégicas no solo

fortalecen nuestro proyecto, 4

sino que también

construyen relaciones de

confianza  fundamentales .Z

para el crecimiento continuo

de la empresa.



