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-Muestra empresa necesita
el apoyo economico.

La viabilidad financiera de nuestro proyecto -Ademas mejoramos la
. . relacion con los clientes
depende crucialmente del respaldo econdédmico B e
de inversores y del apoyo de entidades -Nos publicitamos en
financieras que nos proporcionan préstamos o difere”ieg redes EDC':'ESY
. . . en otros sistemas ae
subvenciones. Estos respaldos econdmicos son —

fundamentales para avanzar con nuestro —I
proyecto.

En cuanto a la promocion, utilizamos diversas plataformas, como LinkedIn,
YouTube, donde compartimos tutoriales de mantenimiento bdsico de
nuestras maquinas, y Facebook. Ademas, nos anunciamos en la radio y en la
television para ampliar nuestro alcance y dar a conocer nuestro proyecto a
un publico mas amplio.

Ofrecemos una variedad de planes y servicios adaptados a las necesidades
de nuestros clientes. Implementamos un sistema de suscripcion que
proporciona diferentes niveles de ventajas segun el presupuesto del cliente:
La suscripcion VIP, por otro lado,

incluye recargas gratuitas para estas

maquinas. Ademas, en caso de cualquier error informatico en el coédigo, se
enviard a un profesional para realizar las reparaciones necesarias. Este nivel
VIP ofrece una experiencia mas completa y sin complicaciones a nuestros
clientes.

La suscripcion estandar requiere el
pago de recargas de materiales
(herramientas y equipos de
proteccion personal - EPIS)
necesarios para el funcionamiento de
las mdaquinas expendedoras.




