
Fuentes de ingresos

Dentro de lo que son los ingresos, recibiremos unos ingresos directos cada vez
que un cliente alquile nuestro producto para un uso específico.
En nuestro negocio recibiremos pagos recurrentes, ya que simplemente cada vez
que se use nuestro producto, conseguiremos ingresos. Pero se ha de añadir, que
una parte de los ingresos, irá destinada al tema de logística, o de mantenimiento
de productos, almacenes, oficinas, e incluso mejoras de la web y aplicación.

Nuestra principal fuente de ingresos será el alquiler de productos, pero
dependiendo del uso que le de cada cliente, este podrá hacerse socio o bien
accionista (dos procesos bien diferenciados), si considera que hace un uso
frecuente de los productos, y quiere ahorrarse dinero, ya que haciéndote socio por
un lado, o bien accionista, podrás obtener nuestros productos de manera gratuita
o muy rebajada y en menos tiempo, además
de eliminarse los gastos de envío y recogida
de los productos. Para esto, simplemente
será necesario pagar una cuota mensual, o
bien, invertir en acciones, las cuales podrán
aumentar o disminuir su valor dependiendo
de cómo le vaya a la empresa.

Los precios de nuestros productos, es decir,
los aparatos dentro de la estética, tendrán unos precios fijos, con la única variable
del envío que dependerá de la distancia que haya con el almacén o puesto más
próximo a la ubicación deseada.

También obtendremos ingresos dinámicos, mediante colaboraciones con otras
marcas o empresas y anuncios o patrocinios, bien dados por redes sociales,
televisión o carteles y anuncios físicos. Estos aspectos, generalmente requerirán
un gasto por nuestra parte, pero con el fin de obtener unos beneficios mayores a
estos para poder agrandar la empresa y darla a conocer.

Es importante remarcar que todos los pagos se
realizarán de manera online, es decir, no se podrán
comprar productos físicos, ya que no tendría
sentido, porque nuestra empresa se basa en una
estética a domicilio, promovida por una web y
aplicación para ahorrar el máximo tiempo posible.


