
Fuentes de ingresos-
La fuente de ingresos de un aceite a menor precio se basa en volumen de ventas. Al ofrecer

un precio más bajo, se busca atraer a un segmento más amplio de consumidores, lo que

puede resultar en mayores ventas totales. Aunque cada unidad se venda a un margen de

beneficio menor, la compensación proviene de la cantidad de unidades vendidas. Además, la

estrategia de menor precio puede generar lealtad del cliente y aumentar la participación en

el mercado, lo que a largo plazo puede traducirse en mayores beneficios.


