
​ Colaboración con Productores de Aceitunas:
● Establecer alianzas con agricultores locales para asegurar el

suministro constante y de alta calidad de aceitunas.
​ Asociación con Restaurantes y Chefs:

● Colaborar con restaurantes y chefs locales para que utilicen y
promocionen tus aceites de oliva en sus menús.

● Ofrecer a los chefs demostraciones de producto y sesiones de cata.
​ Alianzas con Tiendas Gourmet y Delicatessen:

● Establecer relaciones con tiendas gourmet, delis y boutiques de
alimentos para distribuir tus productos en lugares especializados.

​ Asociación con Escuelas de Cocina y Centros de Formación Culinary:
● Colaborar con instituciones de formación culinaria para proporcionar

productos y apoyo educativo.
● Ofrecer sesiones de capacitación sobre el uso de aceites de oliva en la

cocina.
​ Alianza con Proveedores de Equipos Agrícolas y de Procesamiento:

● Establecer asociaciones con proveedores de maquinaria agrícola y
equipos de procesamiento para obtener tecnología actualizada y
apoyo técnico.

​ Colaboración con Empresas de Comida y Catering:
● Trabajar con empresas de catering para proporcionar aceites de oliva

de alta calidad para eventos y banquetes.
​ Asociación con Organizaciones de Turismo Local:

● Colaborar con organismos turísticos locales para promover
experiencias turísticas relacionadas con la producción de aceite, como
visitas a la almazara.

​ Alianzas con Empresas de Turismo Gastronómico:
● Asociarse con empresas especializadas en turismo gastronómico para

incluir tus productos en paquetes turísticos que destaquen la cultura
alimentaria local.

​ Colaboración con Organizaciones de Salud y Bienestar:
● Trabajar con organizaciones relacionadas con la salud para promover

los beneficios para la salud de los aceites de oliva.
​ Asociación con Empresas de Logística y Distribución:

● Colaborar con empresas de logística y distribución para optimizar la
cadena de suministro y asegurar una distribución eficiente de los
productos.


