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Cost Structure ﬁ
Costos Fijos: ]
Desarrollo y Mantenimiento de la Aplicacién: 18.000€ Costos de Tecnologia:
Marketing y Publicidad: 4.000€ Seguridad y Proteccion de Datos:300€ i
Tecnologia y Equipamiento: 4.000€-8.000€ Costos Operativos: [$ ] Publicidad en la Aplicacién Revenue Stream
Costos Variables: ici i o i Intermediacion en Colaboraciones con Empresas
Comisiones por Ventas de Tickets: 5% - 10% de cada Oficina 'y , Espacio de Trabajo: Alquiler, . .. . P
venta. servicios publicos, y Comision sobre Ventas de Tickets
Costos de Colaboracion con Empresas: Entre 2%y 3% mantenimiento.: 600€ Tarifas de suscripcion premium para acceso exclusivo
por transaccion. Costos de Colaboracién y Marketing: ; ° ° ; i .
Desarrollo y Personalizacién de eventos: Variables ; DN y 9 Porcentaje de entre 5% y 10% de cada venta de tickets realizada a través de la
segun requisitos. romocion de L.ofa orac;lonels.b 5 aplicacion.
. Incentivos para Empresas Colaboradoras . , . .
Costos de Personal: Sy : P P Varia segun el tipo de evento y acuerdo con el organizador.
Equipo de Desarrollo de la Aplicacion y marketing: . i
3.000€ Ingresos por Recomendaciones Personalizadas

Equipo de socios: 1.600€/pers./mes.
Equipo de contenido: 1100€/mes



