10.- VALORACION GLOBAL

El Modelo Canvas presentado para la pizzeria "PASO HONROSQO" ofrece una vision
integral y clara del proyecto, destacando de manera coherente los aspectos mads

relevantes de la iniciativa. Aqui se resumen las fortalezas identificadas:

1. CLARIDAD Y COHERENCIA:

El Modelo Canvas demuestra una organizacién ldégica y estructurada, facilitando la
comprensién de los elementos clave del proyecto. La informacién se presenta de

manera clara y coherente, lo que facilita su interpretacién.

2. ENFOQUE EN ELEMENTOS CENTRALES:

El modelo destaca adecuadamente los elementos centrales del proyecto, como la
Propuesta de Valor, los Segmentos de Cliente y las Fuentes de Ingresos. Se evidencia
una comprensién clara de las necesidades del cliente y cémo la pizzeria planea

satisfacerlas.
3. CONSIDERACION DE FACTORES CRITICOS:

Se abordan de manera adecuada los factores criticos para el éxito del proyecto, como
la ubicacidon estratégica, la diferenciacion a través de la autenticidad italiana y la
atencién a la experiencia del cliente. La identificacién de estos elementos es

fundamental para la viabilidad del negocio.

4. INTEGRACION DE CLIENTES Y COMUNIDAD:

Se destaca la importancia de la relacién con los clientes y la comunidad local,
incorporando estrategias de lealtad, eventos y asociaciones. Esta integracion refleja
una comprension profunda del entorno empresarial y un enfoque en la construccién

de relaciones sdlidas.
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5. CONSIDERACION FINANCIERA:

La inclusion de la estructura de costos proporciona una vision realista de los recursos
financieros necesarios para el proyecto. La estimacion detallada de la inversion inicial y

los costos operativos recurrentes muestra una planificacion financiera sdlida.

6. ENFOQUE EN LA INNOVACION Y EXPERIENCIA DEL
CLIENTE:

La atencion a la innovacion en el mend, la experiencia del cliente y la participacion
activa en la comunidad demuestran un enfoque proactivo para mantener la relevancia

y la preferencia del cliente en un mercado dinamico.

7. CONSIDERACION DE FACTORES EXTERNOS:

Se evidencia una conciencia de los factores externos, como la temporada turistica y la
presencia de una base militar cercana, mostrando una adaptabilidad estratégica a las

condiciones del entorno.

En resumen, el Modelo Canvas de "PASO HONROSO" es claro, intuitivo y coherente.

Ofrece una vision integral del proyecto, considerando tanto aspectos internos como

externos. La planificacion estratégica y la atencion a los detalles clave posicionan

favorablemente a la pizzeria para abordar los desafios del mercado y capitalizar

oportunidades.
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11.- ANEXO |

Competencia local: Si hay otras pizzerias o restaurantes en el area,
podria ser un desafio diferenciarse.

Fluctuaciones estacionales: La afluencia de peregrinos en verano
podria significar que tendras que manejar una demanda muy variable.
Recursos limitados: Como una nueva empresa, podrias enfrentar
limitaciones en términos de inversion, experiencia o personal.

Cambio en las rutas del Camino de Santiago: Si la ruta
cambia, podria afectar el flujo de peregrinos.

Politicas militares: Cambios en las politicas o en la
operatividad de la base militar pueden influir en la afluencia
de clientes.

» Ubicacion estratégica: Estar cerca de una base militar y en una ruta de
peregrinos te da acceso a un flujo constante y diverso de clientes.

« Especializacién en un producto: Centrarse en pizzas puede permitirte
perfeccionar la calidad y eficiencia en la produccion.

» Potencial de marketing tinico: La combinacién de la base militar y la
ruta de peregrinos ofrece oportunidades tnicas de marketing.

« Alianzas con la base militar y organizaciones de peregrinos:
Podrias establecer alianzas para ser el proveedor preferido o
para eventos especiales.

« Promociones estacionales: Crear ofertas especiales para
atraer a peregrinos y militares en momentos especificos.
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