
Micro Generador 
Eólico



¿Cuál es la necesidad del 
producto y cuál es su 
audiencia?

• Este producto está destinado a la 
generación de energía eléctrica a partir 
de un sistema de ventilación de aire.

• Sera destinado a las comunidades que 
dispongan de una ventilación con un 
molino de extracción de aire.



¿Cuál es la 
disponibilidad?

• La disponibilidad de nuestro 
producto es para todo tipo de 
estatus ya que estamos hablando 
de una manera de ahorro 
energético que proporciona la 
recuperación del dinero invertido a 
la larga en el tiempo al estar más 
enfocada en pisos es un gasto 
menos ya que se reparte entre la 
comunidad los gastos.



Socios o 
proveedores.
• Los principales proveedores 

necesarios serian ADEMAX España, 
una empresa de generadores y AGH 
Ventilación Eólica, una empresa de 
chimeneas y extractores eólicos.



¿Cuál es el precio 
del producto?

• Hablando de un prototipo 
sin desarrollar es algo muy 
difícil soltar una cifra 
exacta, pero podría llegar a 
rondar los 500,00€.

• Dando la posibilidad de un 
único pago o a plazos



¿Dónde se puede 
conseguir nuestro 
producto?

• Este sistema tiene fácil manera de 
conseguirse ya que en las tiendas de 
materiales de contrición reparación 
electrónica fotovoltaica se podrían 
conseguir fácilmente no obstante vía 
internet estaría también anunciado para 
poder llegar a más parte del mundo.

• Junto al producto se ofrece el servicio de 
instalarlo ya que tiene q estar situado en 
los tejados y es de difícil acceso.



Costes de la 
empresa

Necesitaremos una inversión 
inicial de 30.000 euros para 
poder comprar los equipos 

necesarios, materiales, vehículos 
para el transporte...

Costes variables:

• Equipos

• Materiales

Costes fijos:

• Licencias y permisos

• Personal



Recursos
clave

Como elementos físicos 
del proyecto utilizaremos :

Un sombrerete , unas 
bobinas y baterías [Inversor 
en caso de alimentación a 
red] .

Como elementos intelectuales y humanos 
del proyecto :

Una formación previa para poder fabricar 
un prototipo estable y poder sacar la idea 
adelante gracias a la organización y 
desempeño del grupo ,siempre pudiendo 
hablar con algun contacto y al centro.

Como elementos 
financieros del 
proyecto :

Uso de nuestros 
ahorros y al centro.



Actividades clave

Solución de problemas:

Para eso habrá una gestión 
tanto financiera y adquisitiva 
para evitar cualquier tipo de 
problema como patente o 
perdida de dinero , 
mantenimiento etc.

Producción:

Si hay éxito la empresa se 
empezara produciendo con 
el prototipo más simple 
hecho artesanalmente y 
comprobado cada uno para 
su perfecto funcionamiento 
, para que en un futuro sea 
fabricado por algún 
empleado.

Actividad de Red:

Tendremos una 

gestión de ventas 

online , para atender a 

cualquier cliente que 

este en España y en 

un futuro para poder 

vender fuera de este .
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